
ФАКТОРИНГ 
для предприятий МСБ
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Участники факторинговых отношений

ПОСТАВЩИК
(клиент МСБ)

ПОКУПАТЕЛЬ 1 
(дебитор)

ПОКУПАТЕЛЬ 2
(дебитор)

ПОКУПАТЕЛЬ N
(дебитор)Финансовый Агент
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Краткая схема взаимоотношений при факторинге

ПОСТАВЩИК
(клиент МСБ)

ПОКУПАТЕЛЬ  
(или множество покупателей 

(дебиторов))

Передача 
отгрузочных 
документов, 
Счетов-фактур
по Генеральному 
договору

Заключение контракта 
поставки

1

Заключение 
Генерального 
договора

2 4 6
Платежи по 
контракту (100% 
суммы поставки)

Отгрузка товара

3

5
Финансирование
до 90% от суммы 
предоставленных 
документов

7
Перечисление 
Клиенту оставшейся 
суммы за вычетом 
комиссии Банка
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Достоинства Факторинга для Продавца (клиента)

•  Финансирование под дебиторскую задолженность;
•  Отсутствие кассовых разрывов в обороте;
•  Отсутствие обеспечения;
•  Возможность увеличения  объема продаж;
•  Увеличение финансирования по мере роста объемов 

продаж;
•  Двойной контроль состояния дебиторской задолженности 

(персональный менеджер банка + сотрудник поставщика);
•  Ускорение оборачиваемости дебиторской задолженности;
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Достоинства Факторинга для Покупателя (дебитора)

• Увеличение отсрочки платежа
• Закрытие потребности в кредитах
• Снижение издержек по кредитам
• Расширение ассортимента продаж
• Ускорение срока поставки 
• Увеличение количества точек продаж
• Положительная история работы с Альфа-Банк
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Погашение задолженности может осуществляться:

� платежами от Дебиторов;

� платежами от Клиента;

� безакцептным списанием денежных средств со счета Клиента.
 

          Банку предоставляется право списывать в безакцептном порядке на основании 
платежных требований со счетов Клиента, открытых в Банке или других кредитных 
организациях, любую задолженность по Генеральному договору с момента начала 
установленного Генеральным договором периода времени, в течение которого обязательства 
Клиента должны быть исполнены.

Погашение задолженности
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Ценообразование по факторинговым операциям

Стоимость ФО для Клиента складывается из двух комиссий:  
1)  комиссия за административное управление дебиторской задолженностью.
2)  комиссия за предоставление денежных ресурсов (финансирование).

Наличие штрих-кода в стандарте 
Финансового агента1 хотя бы на 
одном из переданных документов по 
поставке

Вид факторингового обслуживания 
поставки товаров (работ, услуг), 
выполнения работ

без 
финансирования

с выплатой 
финансирования

Не содержит штрих-код в стандарте 
Финансового агента 100 50

Содержит штрих-код в стандарте 
Финансового агента 20 10

1 Для нанесения корректного штрих-кода на счета-фактуры, Финансовый агент рекомендует Клиенту  настройку 
программного обеспечения, совместимого с большинством бухгалтерских программ (1С, Парус).

1020С использованием электронного 
документа с информацией о поставке
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Ценообразование по факторинговым операциям
Например,

Клиент уплачивает комиссию за финансирование = (Ставка по Договору) * (фактический срок использования) 
                                                                                               на срок 65 дн.              финансирования Клиентом, 35 дн.

T2 (=45 дн.)
 - период ожидания - разумный срок для 
гарантированного получения платежа от 
Дебитора (определяется Банком), обычно 45 
дней (42-х календарных дня плюс 
следующих за ними 3-х рабочих дней).

T1 (<120 дн.)  
- период отсрочки платежа по 
Контракту с Дебитором (не более 120 
календарных дней)

Срок предоставления финансирования = T1 + T2

Клиент 
принес
поставку в Банк

Дебитор 
оплатил
поставку

Фактический срок использования финансирования Клиентом
Срок, по которому определяется ставка финансирования

20 дн.                                                   15 дн.


