
Поисковая
оптимизация
для интернет –
магазина
Как избежать ошибок
и сократить риски?



Что такое SEO?

SEO (англ. search engine optimization, SEO) —

Комплекс мер для поднятия позиций сайта в 
результатах выдачи поисковых систем по 
определенным запросам пользователей. Обычно, чем 
выше позиция сайта  в результатах поиска, тем 
больше заинтересованных посетителей переходит на 
него с поисковых систем.

Wikipedia



Поисковая оптимизация

Поисковая оптимизация —

Это инструмент Интернет-маркетинга, конечная цель 
которого рост целевого потока пользователей из 
поисковых систем.   Поисковая оптимизация решает 
определенные задачи:

Портал Инфо

—  Увеличение числа клиентов     (пользователей)
—  Поддержка продаж
—  PR в Интернете 
—  Брендинг



Запрос— семинар битрикс Тюмень



Как сайты попадают в выдачу?



Как сайты попадают в ТОП?

«Задача поиска Яндекса —как можно быстрее 
привести пользователя к ответу. Хороший сайт — это 
сайт для людей».

Сейчас эра сайтов для людей!



Рекомендации, которые помогут вам продать

а) Скажи нет «нулевым» запросам! 

1. Правильные запросы  (семантическое 
ядро) —

Рекомендации, которые помогут вам продатьРекомендации, которые помогут вам продать

 



Рекомендации, которые помогут вам продать

2. Стуктура сайта

Основной принцип:

один запрос – одна целевая страница

Рекомендации, которые помогут вам продатьРекомендации, которые помогут вам продать



По запросу —  «ревматолог тюмень»



Рекомендации, которые помогут вам продать

в) Позиции = Продажи

Основные продажи из ТОП-3 и ТОП-5

г) 2 клика (максимум 3) до продвигаемой страницы! 

1. Правильные запросы  (семантическое 
ядро) —

Рекомендации, которые помогут вам продатьРекомендации, которые помогут вам продать





Рекомендации, которые помогут вам продать

4. Позиции = Продажи

5. Уникальный текст и фотографии!  

Рекомендации, которые помогут вам продатьРекомендации, которые помогут вам продать





Рекомендации, которые помогут вам продать

6. Хостинг  должен быть стабильным!

7. Сниппеты и заголовок должны быть
информативными и продающими!   

Рекомендации, которые помогут вам продатьРекомендации, которые помогут вам продать



Какой сниппет более привлекателен?

По запросу — «купить книгу сказок»  

По запросу — «коммуникаторы htc» 



Какой снипет более привлекателен?

По запросу — «коммуникаторы» 

Сниппет для организаций



Какой снипет более привлекателен?

«Для интернет-магазинов обязательны указание цены 
и условий доставки. «Появление цен и информации о 
доствке в сниппетах интернет-магазинов увеличило их 
CTR на в среднем на  6%. Число пользователей, 
дошедших до корзины увеличилось в среднем на 
21%».

Сниппет для организаций



Рекомендации, которые помогут вам продать

8. У каждого товара должна быть отдельная 
страница   

Рекомендации, которые помогут вам продатьРекомендации, которые помогут вам продать



Рекомендации, которые помогут вам продатьРекомендации, которые помогут вам продатьРекомендации, которые помогут вам продать

Поисковая оптимизация  
начинается с

проектирования и разработки  
сайта!



Как оценивать эффективность
SEO для Интернет-магазина?

1. Позиции в выдаче.  ТОП – 10 по списку 
запросов
2. Целевой трафик по оптимальной цене. 
3. Продажи!  Цена клиента? Цена 
пользователя? 
4. Leads: заявки, звонки, заказы, подписки.
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