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Компания FinАssist – российский брокер в области страхования и  
кредитования корпоративных клиентов и их сотрудников.  

Мы являемся экспертами в области страховых и банковских программ, 
представленных на российском и международном рынке.

Своим клиентам мы предлагаем индивидуальный подход, профессионализм 
сотрудников, многолетний опыт на рынке финансовых и страховых услуг, 
знание международного рынка. 

О КОМПАНИИ  
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МИССИЯ КОМПАНИИ

Сохранение стабильности и повышение эффективности бизнеса партнера.
Использование передовых международных стандартов с целью формирования и 
повышения культуры ведения бизнеса в России.
Для выполнения своей миссии мы собрали лучшие компетенции и внедрили 
прогрессивные технологии. 
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КАНАЛЫ ПРОДАЖ СТРАХОВЫХ УСЛУГ

АВТОМОБИЛЬНЫЙ ЗАВОД СТРАХОВАЯ КОМПАНИЯ

Дилер 1 Дилер 2

Дилер 3

Агент

Корпоративный 
отдел

Партнеры:
Брокеры, банки

Комиссионное вознаграждение всегда входит в стоимость контракта.  
Вы никогда не получите цену NETTO



• Организация тендеров по любому из видов страхования
• Доработка договора с учетом интересов клиента 
• Ведение клиента в течение срока действия договора с 
  помощью института персональных менеджеров  
• Помощь в урегулировании убытков
• Создание сбалансированного пула страховых компаний для 

размещения рисков (в России и за рубежом)
• Изучение видов деятельности, которые стоит защищать

 

  УСЛУГИ КОМПАНИИ в области страхования   

Вы все это можете делать сами.  Но с нами это будет удобнее. 
Страховой брокер FinAsisst найдет решение и сэкономит до 15% вашего бюджета!
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• Индивидуальный подход к клиенту: каждый клиент для нас является основным. На   
службе у Вас персональный менеджер-эксперт в Вашей сфере, юристы и специалисты  рынка 
страхования 

• Сокращение административных затрат
• Возможность получения комплекса дополнительных услуг без лишних  

расходов
• Объективная оценка рынка страхования и стабильности страховых 
  компаний    
• Вы можете положиться на компетенции руководителей в следующих областях
  российского и международного бизнеса: банковская, инвестиционная, страхование,
  услуги для  бизнеса

  КЛЮЧЕВЫЕ ПРЕИМУЩЕСТВА ДЛЯ КЛИЕНТА   
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В рамках компании создан центр стратегических исследований, целью которого 
является проведение углубленного анализа рынка страхования в России. 

В рамках центра проводятся следующая деятельность:      

•  Обзор отраслевых рынков
•  Изучение предложений страховых компаний для отраслевых рынков
•  Проведение программы «Антистрах», целью которой является объективная   

картина финансового состояния страховых компаний     

 

  НЕЗАВИСИМЫЙ ЦЕНТР СТРАТЕГИЧЕСКИХ ИССЛЕДОВАНИЙ «FINASSIST»   
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Для корпоративных клиентов
• Страхование имущества.
• Добровольное медицинское  страхование.
• Страхование ответственности за невыполнение договорных обязательств, в том числе по государственным  контрактам.
• Страхование профессиональной ответственности
• Страхование финансовых рисков
• Страхование ответственности директоров и должностных лиц (D&O Liability Insurance)
• Пенсионное страхование 

ВИДЫ СТРАХОВАНИЯ  
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Для Ваших сотрудников
• Страхование жизни

• Страхование имущества

• Страхование автотранспортного средства

• Добровольное медицинское страхование   

• Страхование  от несчастных случаев и болезней

•  Пенсионное страхование

•  Страхование выезжающих за рубеж

•  Страхование животных

ВИДЫ СТРАХОВАНИЯ  
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2011 году нашими клиентами уже стали такие компании как Simple (более 500 
сотрудников), Skadden (50 сотрудников), Квадро (более 100 сотрудников)
 



Баева Ирина  Зам. Генерального директора           baeva_i@finassist.ru

www.finassist.ru
ph: 8 495 646 2579/80

В 2011 году нашими клиентами уже стали такие компании как Simple (более 500 
сотрудников), Skadden (50 сотрудников), Квадро (более 100 сотрудников). Мы будем 
искренне рады помочь и Вам в решении Ваших задач в области страхования.     
 


