
САЙТ КОМПАНИИ «VENERA. 
BEAUTY HOME»



    Корпоративный сайт – это не только престиж и мода. Это 
один из бизнес-инструментов. Для сетевого бизнеса играет 
особую роль, т.к. клиенты и представители живут на всей 
территории России.

    Зачем нужен сайт компании?
1.   Предоставление достоверной информации о 

компании.
Можно найти ответы на практически все вопросы, 

касающиеся деятельности компании. Найти информацию на 
сайте дешевле, чем позвонить в офис.

Информация доступна в онлайновом режиме.
2.    Презентация ассортимента.
Представлен весь ассортимент компании.
3.   Взаимодействие с дистрибьюторами и клиентами.
Размещены все контакты, есть формы прямых писем.

4.   Привлечение новых представителей.
Подробная информация о работе в 

компании.
5.   Реклама фирмы.
Сайт на постоянной основе рекламирует 

компанию в интернете и именно с нужной нам 
стороны.

6.   Имидж компании.
Необходимая составляющая имиджа 

современной и успешной компании.

 



Адрес сайта компании «Venera. Beauty Home» - 
www.venera-beauty-home.ru

Открывая сайт, мы попадаем на главную страницу.
• имиджевый рисунок, 
•    ссылки на основные 
разделы,
•   ссылки на определенные 
подразделы, 
•    «горячая» информация: 
лента последних новостей и 
новинки продукции,
•    ссылки на контакты и 
страницу контроля качества, 
где автоматически можно 
написать письмо в эту 
службу,
•    поиск
•    телефон

Таким образом, с центральной страницы мы получаем 
всю основную и свежую информацию.



Новост
и Нажав на ссылку «Все новости» или открыв любую из 

новостей, мы попадаем в ленту новостей.
Здесь в хронологическом порядке расположены все 

новости компании. Самая первая датируется 01 декабря 2008 
года и посвящена она открытию представительства компании 
в Санкт-Петербурге.

Новости – очень важный раздел 
сайта. По ним судят о жизни компании и 
самого сайта. 

Новости – это отражение жизни 
компании на сегодняшний день.

Для сетевого маркетинга новости 
на сайте особо важны. Дистрибьюторы 
копируют их в свои сайты и группы в 
интернете, вывешивают в СПО. 

Если вы получили интересное 
сообщение - скиньте его в службу 
информации. Компания живет не 
только центральным офисом – много 
интересного происходит на местах. 

Свидетельство этому – 
собственные поощрительные 
ежемесячные программы в Пятигорске 
и веб-семинары Татьяны Бобковой из 
Питера.



Сайт компании состоит из нескольких 
разделов.

Компания
.Раздел делится на два подраздела «О компании» и «Свободная минута».



«О 
компании»

Рассказываем об 
истории компании. Цель - 
дать понять, что это не 
фирма-однодневка, а 
серьезное предприятие 
со своей историей. Есть 
истории успеха 
отдельных 
дистрибьюторов. 

Озвучиваем миссию, 
стратегию и цель компании. 
Объясняем, чем наша компания 
лучше своих конкурентов. Здесь 
же есть подраздел о верности. 
Говорят в нем только 
дистрибьюторы - о моральной 
стороне приверженности одной 
компании и горьком опыте 
перебежчиков. Для новичков в этом разделе 

предельно просто показан 
принцип работы компании в 
схеме с пояснениями.

Кроме того, даются ссылки на 
контакты и на официальные 
площадки дистрибьюторов на 
иных интернет-ресурсах.

Раздел «О компании» 
раскрывает компанию, ее суть 
и общие черты. Можно 
сказать, это первое 
знакомство с нами.



Подраздел, косвенно касающийся 
компании, а точнее – продукции. Информация 
об уходе за продукцией, психологические 
«штучки» и астрологические прогнозы. То есть 
информация, которая может пригодиться не 
только нашим представителям и клиентам, а 
любому человеку.

Даем советы по уходу за разной 
продукцией нашей компании. «Вокруг цвета» 
рассказывает о влиянии конкретного цвета на 
человека. Также в выборе постельного белья 
поможет подраздел «Выбираем постельное 
белье по Знаку зодиака». А в подразделе 
«Выбираем подарки по Знаку зодиака» мы 
аналогично рекомендуем выбрать подарки из 
нашего ассортимента, основываясь на 
гороскопе.

Во-первых, к нам на сайт зайдут те, кто 
будут искать подобную информацию в 
интернете. Во-вторых, это тоже способ 
привлечения клиентов! Дистрибьюторы могут 
использовать эту информацию в своих целях, 
размещая в интернете, вкладывая распечатки 
в каталог. 

«Свободная 
минута»



«Продукция»

Домашний 
текстиль

Продукты 
питания

В альбомах «Домашнего текстиля» представлен весь спектр нашей 
текстильной продукции, все действующие коллекции.

В «Venera. Bio product» – продукты питания.



«Бизнес»
Самый информативно насыщенный и очень полезный для дистрибьюторов 

раздел 

Делится на подразделы «Карьера», «Развитие компании», «Ваш доход и 
бонусные программы», «Рабочий кабинет».



«Карьера
»Начинается с информации для тех, кто раздумывает 

о том, чтобы присоединиться к нам или только-только 
присоединился. Схема старта: что нужно сделать, чтобы 
стать представителем нашей компании, как работать с 
нами. Есть форма прямого письма на 
venera.office@gmail.com. 

Даем советы начинающим: как стоит себя вести и 
что делать, чтобы добиться успеха в сетевом бизнесе. В 
заключении подраздела – фильм, подробно 
рассказывающий о сетевом бизнесе, его становлении и 
секретах.Также рассказываем об условиях и тонкостях сотрудничества с нашей компанией – от 

подписания договора, работы с заказами и оплаты до возможного расторжения. 
Есть подраздел «Как создать свою бизнес-группу и зарабатывать больше». Конкретные 

советы по созданию своей группы в сетевом бизнесе. 
Итак, в «Карьере» мы предоставляем «от» и «до» информацию для наших 

дистрибьюторов-бизнесменов. Для прочитавших эту информацию сотрудничество с 
компанией становится максимально понятным и прозрачным.



«Развитие компании»

Информация по ценовым зонам 
компании. Выкладываются все наши 
презентации, отчеты, данные, куда можно 
направить предложения по развитию 
компании в целом и отдельным регионам. 

Отдельное внимание – информации 
«Открытие СПО в регионах». 

Есть целый подраздел – «Новый 
проект "Оливковое масло"». 
Раскрываем полностью этот продукт – 
от истории оливок и процесса 
создания оливкового масла до 
рецептов использования его в 
косметологии и кулинарии. 

Информация представлена более 
широко, чем в каталоге.

Аналогичный подраздел есть и о 
кофе.



«Ваш доход и бонусные программы»

Информация по доходу: маркетинг-план, заработок через продажи и через группу. 
Презентация подарочной и туристической акций.



РАБОЧИЙ КАБИНЕТ
В презентации «Рабочего кабинета» использована инструкция 

дистрибьютора компании Натальи Вишневецкой.

В течении 3-5 дней после регистрации каждому дистрибьютору на 
e-mail, указанный в анкете при регистрации приходит письмо, 
подтверждающее регистрацию. В нем компания сообщает логин и 
пароль для работы в личном кабинете. А также дает ссылку на сайт 
компании.

Логин - это фамилия и инициалы на английском языке, пароль 
генерируется случайным образом. Пароль лучше сменить на более 
удобный и запоминающийся.

Письмо необходимо сохранить. Чтобы попасть в рабочий кабинет, необходимо зайти на 
официальный сайт компании, раздел «Бизнес», подраздел «Рабочий 
кабинет». Ввести логин и пароль.

Справа будет «Добро пожаловать, ФИО» и ваш офис. 
Меню расположено горизонтально



РАБОЧИЙ КАБИНЕТ
Возможности:

1.    Сделать заказ самостоятельно -функция «Создать новый заказ»
2.    Посмотреть архив заказов – «Архив заказов»
3.    Сделать запрос «Состояние заказов», проверить, все ли заказы 
прошли, – «Отчеты»- «Состояние заказов»
4.    Снять еще не пришедшие, но уже не нужные заказы – «Отчеты» - 
«Расформирование заказов»
5.    Просмотреть всех своих консультантов – «Отчеты» - «Иерархия 
дистрибьютора»
6.    Просмотреть поступление оплат от консультантов за любой 
период, установив необходимый интервал времени, – «Отчеты» – 
«Оплаты в иерархии»
7.    Просмотреть активность работы консультантов, как они делают 
заказы – «Отчеты» - «Поступление заказов в структуре 
дистрибьютора»

Сверив в дальнейшем два последних отчета можно увидеть, как 
консультанты реализуют продукцию, есть ли возвраты, прошли ли 
оплаты заказов.



РАБОЧИЙ КАБИНЕТ
1. Сделать заказ самостоятельно - функция «Создать новый заказ»

Необходимо зайти в подраздел «Создать новый заказ», дата и 
время выставятся автоматически. Нажать на предложение «добавить 
товар». Обратите внимание: сколько товаров нужно заказать, столько 
раз надо добавлять товар.

Выбираем категорию товара, рисунок и размер из 
предоставленных списков.



РАБОЧИЙ КАБИНЕТ
Графу «Покупатель» заполнять не обязательно – это информация 

для самого дистрибьютора. Далее необходимо указать количество и 
сохранить. Сохранять нужно каждое наименование, каждую строку. А 
подтверждать заказ – когда весь заказ набран.

Редактировать заказ можно = слева есть небольшие кнопочки для 
этого. Значки стандартны: крестик – удалить.

Подтвержденный заказ отразится в разделе «Архив заказов».



РАБОЧИЙ КАБИНЕТ
2. Посмотреть архив заказов – «Архив заказов».

Справа - состояние заказа – готов к отправке, принят, обработан.
Если заказ обработан, то ему присвоен порядковый номер. 

Раскрыть заказ можно, нажав на лупу слева от заказа в столбце 
«Действия».
 



РАБОЧИЙ КАБИНЕТ
3-8 Отчеты.
Сейчас для дистрибьюторов в «Рабочем кабинете» представлено 

6 видов отчетов.

Отчеты будут копиться здесь и приходить на электронку 
дистрибьютора.

В отчете «Иерархия вашей структуры» можно увидеть всю 
структуру дистрибьютора и номера консультантов структуры в 
компании.

Пример на следующей странице.



РАБОЧИЙ КАБИНЕТ

Отчеты «Оплаты и возвраты в структуре» можно заказывать для 
того, чтобы знать, сколько оплатили дистрибьюторы в структуре за 
определённый промежуток времени. 



РАБОЧИЙ КАБИНЕТ
Отчёт «Состояние заказов» показывает, на какой стадии 

находятся заказы – обрабатываются, упакованы в коробку, в пути, у 
дистрибьютора.  Можно заказать данный отчёт за промежуток 
времени, а можно узнать состояние конкретного заказа по его 
номеру, который можно посмотреть в архиве заказов.



РАБОЧИЙ КАБИНЕТ
Функция «Расформировать заказы» полезна, когда нужно 

отменить заказ. В окошко ПАРАМЕТР вводим номер заказа, который 
можно посмотреть в архиве заказов.

Отчёт «Поступление заказов в структуре» необходим при 
отслеживании сколько товара и на какую сумму было отгружено 
вашим консультантам.



РАБОЧИЙ КАБИНЕТ
Отчет «Взаиморасчеты с дистрибьюторами» дает возможность 

подробно посмотреть все операции дистрибьюторов структуры с 
компанией и когда они были сделаны.



РАБОЧИЙ КАБИНЕТ
Также в «Рабочем кабинете» в меню можно найти юридическую 

помощь: проконсультироваться с юристом по различным вопросам, 
касающимся работе в компании.



РАБОЧИЙ КАБИНЕТ
Смена пароля.
Так как компания высылает сложный пароль, лучше его сменить 

на наиболее запоминающийся.

        Если вы уже ранее внесли пароль в память компьютера, вам 
необходимо удалить личные данные. Для этого:
        Если «Opera»: зайти в закладку «Инструменты» (на 
компьютере), выбрать предложение «Удалить личные данные…», 
если предложат выбор – проставить галочки по всем пунктам – и 
нажать «Удалить».
        Если «Internet Explorer»: зайти в закладку «Сервис» (на 
компьютере), выбрать «Свойства обозревателя», далее «Общие», 
далее раздел «Временные файлы интернета». Нажать «Удалить 
Cookies» и «Удалить файлы».

После этого можете сменить пароль!


