
Стратегия открытия 
интернет - магазина

Выбор ниши Работа с 
сайтами

Поставщики Продвижение



Выбор ниши

•Оцените каждую 
найденную тему по 
следующим 
критериям (от 1 до 
3)

•Интересность темы 
для вас

•Интересность 
рынка для вас

•Платежеспособност
ь рынка

•Готовность рынка 
платить

•Достаточно ли 
собственных 
знаний по теме

Принцип выбора 
ниши.

•См. таблица № 1

Просматриваем 
статистику сайта 

alibaba.com

•Приведу пример: 
•Категория «Часы, 
ювелирные 
изделия, очки»

•С ужаем нишу до 
«Часы»

•Заходим в раздел 
«Категория», 
«Часы» и смотрим в 
чем мы хотим 
хорошо 
разбираться и 
какая аудитория в 
этой нише будет 
нам подходить.

Сужаем нишу до 
более точной



Выбор ниши

•1 тема
•2 тема
•3 темаТаким образом 

выберете себе 3 темы 
у которой сумма 

будет самой большой

•http://w
ordstat.y
andex.ru 
и смотрим 
общее 
движение 
вокруг 
выбранных 
тем.

Тестируем на 
количество запросов, 

через  сервис на 
Яндексе.

•https://adw
ords.google
.com – после 
регистрации 
зайдите в 
«инструменты 
и анализ», 
«инструмент 
подсказки 
ключевых 
слов», в 
табличной 
части находим 
в конце 
«столбцы» и 
ставим галочку 
около 
«приблизитель
ная цена за 
клик». В форму 
введите свою 
тему и нажмите 
«поиск». Права 
будет 
отображаться 
цена за клик. 
Наш диапазон 
цены  от 0.10$ 
до 1$

Тестируем на 
прибыльность, 
через сервис на  

Гугле.



Выбор ниши (Таблица №1)
1 930 136Химические вещества

1 909 609Транспорт

1 852 606Здравоохранения и медицинской

1 839 653Сельское хозяйство 

1 807 431Электронные компоненты и принадлежности

1 741 237Управление и Школьные принадлежности

1 518 531Продовольственная и напитки
1 460 462Безопасность и защита
1 459 802Игрушки и Хобби

1 405 967Сервисное оборудование
1 191 417Резиновые и пластмассы
1 158 978Обувь и аксессуары

865 063Инструменты
778 252Бизнес-услуги 

694 890Бытовая техника

674 726Энергия
385 206Измерение и анализ инструменты
290 352Превышение инвентаризации 

177 814Окружающей среды 

17 795Генеральный Промышленное оборудование

9 831 857Строительство и Недвижимость
6 397 553Главная и сада
4 963 813Часы, ювелирные изделия, очки
4 328 668Одежда
3 670 704Подарки и ремесла
3 555 951Автомобили и мотоциклы
3 353 248Свет и освещение 

3 166 367Компьютеры и программное обеспечение
3 147 033Бытовой электроники
2 743 485Спорт и развлечения 

2 739 995Упаковка и печать 

2 620 522Телекоммуникации
2 449 540Красота и личная гигиена
2 439 999Механические части и изготовление Услуги
2 365 470Модные аксессуары
2 287 466Камера, сумки & Дела
2 286 422Текстиль и кожа

2 265 356
Электротехническое оборудование и 
принадлежности 

2 123 524Мебель
2 070 522Оборудования 



Поставщики
Поставщики с 

закупкой 
товара

Поставщики 
без закупки 

товара



Принцип работы 
дропшиппинга



Поставщики
Поставщики с 

закупкой товара

Берем на сайте 
alibaba.com

Через 
поисковики по 

ключевым 
запросам

Поставщики без 
закупки товара 
«Dropsippin»

Поставщики 
дешевого товара

Поставщики 
известных 

брендов



Поставщики

•http://interne
t-magaziny.co
m/category/a
/dropshippin
g

Dropshipping
по рейтингу

•https://www.
worldwidebra
nds.com – 
платный 
сервис 299$

Dropshipping
Известных 

брендов



Поставщики

•Начальный капитал не 
нужен - В отличие от 
традиционной торговли, вам 
не потребуется стартовый 
капитал. Вы оплачиваете товар 
только после получения 
оплаты от покупателя.

•Независимость от 
колебания цен - Так как 
вы не держите предлагаемые 
товары на своем складе, вам не 
придется устраивать 
распродажу или понижать 
цену, если ваш товар перестает 
пользоваться спросом. Вы 
ничего не теряете и ничем не 
рискуете!

•Забудьте о проблемах 
упаковки и пересылки 
товаров - Вы не будете 
иметь дело с почтовой 
службой и терять время на 
упаковку и оформление 
посылок. Drop-Ship компания 
сделает эту работу за вас и с 
радостью отправит заказ 
покупателю от вашего имени!

•Никаких ограничений - 
Добавляйте новые товары для 
продажи в любое время и в 
любом количестве. Вам будут 
доступны более миллиона 
новых и фирменных товаров, 
которые вы сможете продавать 
через свой Интернет-магазин 
и на аукционах.

Плюсы 
дропшиппинга

•В чем 
недостатки? В 
любом бизнесе есть 
недостатки и этот 
сервис не 
исключение. 
Проблема 
заключается в том, 
что вы не 
контролируете запас 
продукции на складе 
и не следите за 
процессом 
оформления и 
пересылки вашего 
заказа, но выбрав 
серьезную и 
надежную компанию, 
вы сведете эти 
проблемы к 
минимуму.

•Какую прибыль 
можно ожидать? 
Зависит от типа 
продаваемых товаров 
и компании-
поставщика. В 
большинстве случаев 
ваша прибыль 
составит 20%-60% от 
оригинальной 
стоимости.

Минусы 
дропшиппинга



Создание сайта
•Не 

создава
я своего 
сайта 
(на 
сервиса
х 
«Молот
ок», 
«Tiu.ru» 
и др.

1 
Способ

•Создать 
сайт 
(три 
способа 
на 
выбор)

2 
Способ



Создание сайта 

•с установкой 
бесплатного 
плагина для 
интернет - 
магазинов. 
Делается за 3 
простых шага. 
Платите только за 
хостинг вСделать 
самим на 
вордпрессе  месяц 
это 150 р. и домен 
99 руб. Я 
пользуюсь вот 
этим «wppage».

Сделать 
самим на 

вордпрессе 
•самый лучший это 

insales.ru. Есть 
тестовый период, 
аренда 600 р. в 
месяц, и название 
вашего магазина 
будет второго 
уровня. Минус 
движка в том, что 
нельзя будет потом 
перенести на свой 
хостинг.

Создать на 
готовом 
движке

•Самый 
современный вид 
ведения бизнеса. 
Позволяет не 
только создавать 
сайт, но и 
переносить его на 
свой хостинг или 
из начально делать 
на своем, и так же 
предлагает  массу 
модулей 
(бухгалтерия, 
персонал, задачи и 
т.д.) для того, что 
бы вам удобно 
было управлять 
вашим магазином. 
Сервисов очень 
много, лучше 
искать 
самостоятельно. 
Управляется очень 
легко и доступно 
новичкам без 
технических 
знаний. 

SAAS



Продвижение сайта 

•Контекстная 
реклама

•Реклама в 
социальных сетях. 

•Покупка ссылок
•Покупка статей
•Покупка постовых
•Размещение 

банеров
•Каталоги сайтов

Продвижение 
платными 
способами

•Регистрация сайта в 
поисковиках

•Социальные сети
•Видео-маркетинг
•Вирусный маркетинг
•Тематический 

маркетинг
•Сервис рассылок

Продвижение 
бесплатными 

способами



Продвижение сайта

Юзабилити

Доставка
Описать на сайте все выгоды 

доставки, гарантировать возврат 
товара, указывать сроки доставки

Оплата
Организовать работу оплаты так, 

что бы посетитель смог сразу 
оплачивать свой понравившийся 
товар, способов оплаты должно 

быть в большом количестве

Онлайн – 
консультант

Гарантии

Доверительны
е отношения


