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Миссия Microsoft

Help people and businesses 

throughout the world 

realize their full potential



Мы видим потенциал

Видимая часть
• 0.2% ВВП создается в индустрии ПО
• 80 тыс. разработчиков в коммерческом  ПО 

и аутсорсинге (1.4 млн в Индии)

Скрытые сокровища
• 1/3 всех лауреатов Филдсовской премии в 

мире с 1994 года
• Ежегодные финалисты и призеры 

олимпиад Imagine Cup и ACM
• 150 тыс. разработчиков и 500 тыс. ИТ-

специалистов работают на предприятиях
• 1.6 млн. технических студентов
• 225 тыс. выпускников вузов имеют 

квалификацию, достаточную для начала 
работы в ИТ (125 тыс. в Индии)
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Восхождение 
от идеи до успешного бизнеса
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Что обязательно нужно иметь и 
чем нужно обладать?
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Важнейшие факторы
появления и развития новых компаний

1. Предпринимательские знания

2. «Умные» инвестиции

3. Подготовленные кадры

4. Доступ к новым технологиям
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Наш подход. Лестница предпринимательства.

Обучение

Инкубирование Подержка бизнеса

Microsoft Innovation Centers

ISV Empower

Imagine Cup

Microsoft Partner 
Network

IT Community (pro dev & IT pro)

DreamSpark

Microsoft IT Academy program

IT Alliance

Start in Garage

Microsoft Business Start

BizSpark

WebsiteSpark

700 участников

>400 предпринимателей 
прошли 4-дневный тренинг 
для стартапов

30 подготовленных проектов
3 получили инвестиции в 
размере $1M в течение года

11 Центров в 
8 регионах

115K студентов 
получили бесплатный 
софт

>1200 
стартапов 
получили 
технологии 
бесплатно

Участие более 120K 
разработчиков и ИТ-про

560 веб-студий 
получили новейшие 
технологии для 
работы

8000 партнеров

67 проектов получили >$3M 
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Детальнее о программах

Learning

Incubation Biz dev

Microsoft Innovation Centers

ISV Empower

Imagine Cup

Microsoft Partner 
Network

IT Community (pro dev & IT pro)

DreamSpark

Microsoft IT Academy program

IT Alliance

Start in Garage

Microsoft Business Start

WebsiteSpark

BizSpark

Start in Garage



Microsoft BizSpark
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     Программа Microsoft BizSpark™ — это всемирная программа, 
предназначенная для помощи в успешном развитии бизнеса начинающим 
компаниям путем предоставления ресурсов  Майкрософт и Партнеров 

Поддержка

Продвижение

Технологи
и

www.MicrosoftStartupZone.comwww.ms-start.ru/bizspark
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Критерии участия:
• Компания должна разрабатывать 

программный продукт или услугу, 
основанную на программном 
обеспечении

• Только частные компании
• В бизнесе менее 3 лет
• Годовой доход менее 500 тыс. долл. 

США (для России)

Регистрация в программе бесплатна. При выходе стартап должен оплатить 
Microsoft взнос за участие в программе в размере 100 долл. США.



Microsoft BizSpark
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Поддержка

Продвижение

Технологи
и

www.MicrosoftStartupZone.comwww.ms-start.ru/bizspark
1
0

Лицензии для промышленного 
использования для SaaS/S+S-
приложений

•Windows Server
•SQL Server
•SharePoint Portal Server
•Systems Center
•BizTalk Server
•Live Services
•Cloud Services/Azure по мере 
доступности

Дизайн, разработка, тестирование
•Expression Studio 
•VS TS w/MSDN Premium
•Team Foundation Server (Standard edition)





Microsoft BizSpark
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 • Поддержка Российских и международных 
Партнеров по сообществу

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

• Профессиональная техническая 
поддержка от Microsoft

Поддержк
а

Продвижение

Технологи
и

www.MicrosoftStartupZone.comwww.ms-start.ru/bizspark



Microsoft BizSpark
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• Профиль во всемирном 
каталоге начинающих компаний 
BizSparkDB

• Возможность стать «Лучшей 
компанией недели BizSpark» на 
веб-узле Microsoft Startup Zone

Поддержка

Продвижение

Технологи
и

www.MicrosoftStartupZone.comwww.ms-start.ru/bizspark



• За первые 11 месяцев работы к 
программе подключились более 1000 
молодых компаний-разработчиков ПО. 
Сейчас их более 1200!

www.ms-start.ru/BizSpark

BizSpark: Предварительные итоги
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Шаг 2. Партнеры по 
сообществу 
регистрируют «свои» 
молодые компании

Шаг 3. 
Для получения 
преимуществ 
молодые компании 
регистрируются  
в программе

Университетские  
бизнес-инкубаторы

Государст-венные  
учреждения

Организации 
предпринимателей 

(инкубаторы,  
бизнес-ангелы...)

Инвесторы

Мы рады новым партнерам!

 
Шаг 1. «Чемпионы» программы в 

Майкрософт привлекают 
сообщество партнеров 

 



Образовательные программы 
для ИТ-отрасли

Start in Garage 
 для лидеров высокотехнологичных стартапов и 

инновационных проектов
Win the Market 

 набор специализированных интенсивных 
тренингов для профессионалов ИТ-бизнеса



Что такое «Start in Garage»

Интенсивная трехдневная 
образовательная программа для 
предпринимателей, занимающихся 
бизнесом в сфере интернета и 
разработки программных продуктов

››› Поможет выбрать направление на 
старте и сделать правильные шаги 
в развитии компании



На «Start in Garage» 
предприниматели могут

• Узнать последние тенденции рынка
• Приобрести навыки, необходимые для запуска 

проектов
• Получить теоретические знания, 

систематизирующие и расширяющие практический 
опыт

• Установить отношения с коллегами по индустрии
• Обменяться опытом, увидеть и обсудить 

актуальные проблемы ИТ-бизнеса
• Наладить отношения с потенциальными 

партнерами
• Пообщаться с коллегами по бизнесу, 

инструкторами программы и приглашенными 
экспертами 



«Start in Garage» – темы

• Как разработать стратегию вывода 
продукта на рынок?

• Как продавать продукты на корпоративном 
и розничном рынке (включая интернет)?

• Как правильно выбрать позиционирование 
компании?

• Как определить быстро меняющийся 
рынок?

• Как привлечь инвестиции? Как оценить 
стоимость софтверной компании и 
интернет-проекта?

• От идеи до патента: как защитить свою 
интеллектуальную собственность?



Уникальность «Start in Garage»

• География успеха: Москва, Санкт-Петербург, Казань, 
Нижний Новгород, Екатеринбург, Самара, Томск, Киев 
(Украина), Сан-Франциско (Калифорния, США), София 
(Болгария)

• Отзывы участников (см. на сайте startingarage.com)
– Это было потрясающе! Мои представления о том 

как надо создавать стартап были абсолютно 
отличными от того, что я узнал здесь. Спасибо!

– Я нашел потенциального партнера.
– Очень успешное мероприятие. Из тех, что все 

стартап просто ОБЯЗАН посетить.



«Win the Market»

• Специализированные интенсивные двухдневные 
семинары по самым актуальным темам
• «Продажи софтверных продуктов и услуг: от искусства к 

процессу»; «Бизнес на основе SaaS и Cloud Computing»; «Бизнес 
в социальных медиа». И т.п.

• Логическое продолжение образовательной 
программы Start in Garage, созданное по просьбам 
ее участников

• Проводятся с участием привлеченных экспертов с 
глубоким практическим знанием для каждой из тем

• http://www.startingarage.com
• http://winthemarket.risventures.com  



Обзор программы 
для веб-разработчиков
WebsiteSpark



Требования к участникам

Для участия в программе WebsiteSpark веб-разработчики 
должны соответствовать следующим требованиям.

⚪ Компания, основным направлением деятельности которой является 
веб-разработка и дизайн 
(текущее участие в Партнерской сети Microsoft необязательно).

⚪ В штате компании должно состоять до десяти человек, включая 
владельцев, сотрудников и подрядчиков.

Кроме того, участник должен быть готов выполнить следующие требования:

⚪ В течение шести месяцев после регистрации разработать и развернуть хотя 
бы один новый веб-сайт на технологиях Microsoft, и сообщить об этом. 

⚪ Стать участником Партнерской сети Microsoft (MPN). 



Что дает участие в программе Microsoft WebsiteSpark

Программа WebsiteSpark™ содействует успеху веб-разработчиков 
благодаря трем основным факторам.

Профессиональная 
поддержка и обучение 

o Инженеры Майкрософт и 
партнеры по сообществу 
поддерживают и 
инструктируют 
веб-разработчиков

o Поддержка веб-
разработчиков в вопросах 
маркетинга, проектирования и 
разработки со стороны 
сообщества

Создание новых 
деловых 
возможностей

o Расширение области 
деятельности веб-
разработчиков и 
создание возмож-
ностей для установ-
ления контакта 
с заказчиками 

o Совместные 
маркетинговые 
мероприятия

Предоставление 
программного 
обеспечения и 
решений 

o Предоставление 
веб-разработчикам 
быстрого, удобного 
и прямого доступа 
к современным 
полнофункциональны
м средствам 
разработки 
Майкрософт

o Хостинг-партнеры 
предоставляют веб-
разработчикам скидки 
при развертывании 
веб-сайтов и 
приложений

Бизнес-возможности

ПО и технологии

Обучение и поддержка



Новые возможности для бизнеса
o Воспользуйтесь преимуществами совместных маркетинговых 

мероприятий, стимулирующих спрос на ваши услуги через 
участие в совместных маркетинговых кампаниях и размещение 
информации и своих решений в Application Gallery и 
Microsoft Marketplace.

Бесплатная проф. поддержка и обучение
o Бесперебойная работа среды разработки, тестирования, хостинга и 

управления обеспечивается с помощью прямой технической 
поддержки, обучения и обширных информационных ресурсов, 
доступных участникам. 



Последние версии ПО для 
разработки и размещения
Для разработки и тестирования

o Visual Studio® 2008 Professional Edition  (3 польз. лицензии);

o Expression® Studio 2/3 (1 польз. лицензия);

o Expression® Web 2/3 (2 польз. лицензии);

o Windows® Web Server 2008/R2 (3 польз. лицензии); 

o SQL Server® 2008 Web (3 польз. лицензии);

Для размещения

o Windows Web Server® 2008/R2 (4 процессорные лицензии);

o SQL Server® 2008 Web (4 процессорные лицензии).



Как стать участником

Компании, 
работающие 

с малым бизнесом Партнеры-
поставщики услуг 

размещения

Бизнес-инкубаторы 
при университетах 
и госучреждения

Партнеры по сообществу и партнеры-поставщики услуг размещения 
номинируют веб-разработчиков

Представители Microsoft 
подыскивают хостинг-партнеров, 

партнеров по сообществу 
и веб-разработчиков

Веб-разработчики присоединяются 
к программе WebsiteSpark

Самостоятельная 
регистрация 
через веб-сайт 
WebsiteSpark

Регистрация после номинации 
партнером-поставщиком 

услуг размещения или 
партнером по сообществу



Партнеры 



Как стартап может стать участником 
программы? 

www.websitespark.ru

1. Необходимо обратиться для получения номинации к хостинг-
партнеру или партнеру по сообществу.

✔ Если нет партнера, найти его можно на веб-сайте программы

2. Для регистрации необходимо заполнить заявку на веб-сайте.

3. Все необходимые соглашения WebsiteSpark подписываются 
электронном виде

4. Можно пользоваться преимуществами программы 
WebsiteSpark!
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ms-start.ru



Вопросы?


