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� Договор купли продажи один из 
важнейших институтов гражданского права. 
В процессе многовекового развития 
правовых систем проходил своеобразный 
естественный отбор наиболее обоснованных 
и качественных положений, повышался 
уровень юридической техники. ГК РФ 
определяет куплю продажу как общее 
родовое понятие, охватывающее все виды 
обязательств по отчуждению имущества за 
определенную цену



 ВИДЫ ДОГОВОРОВ КУПЛИ- 
ПРОДАЖИ:



1. КОНТРАКТ РАЗОВОЙ ПОСТАВКИ -



2. КОНТРАКТ С ПЕРИОДИЧЕСКОЙ 
ПОСТАВКОЙ



3. КОНТРАКТЫ НА ПОСТАВКУ 
КОМПЛЕКТНОГО ОБОРУДОВАНИЯ



В ЗАВИСИМОСТИ ОТ ФОРМЫ ОПЛАТЫ 
ЗА ТОВАР РАЗЛИЧАЮТ





КАЖДАЯ ФИРМА РЕГИСТРИРУЕТСЯ В ТОРГОВОМ 
РЕЕСТРЕ СВОЕЙ СТРАНЫ. ВЫСТУПАЮЩИЕ НА 
МИРОВОМ РЫНКЕ ПРЕДПРИЯТИЯ РАЗЛИЧАЮТ:



� Исходя из международной практики, 
можно сделать вывод, что заключение 
контракта означает все действия сторон, 
начиная от переговоров и кончая 
вступлением договора в силу.

Процесс заключения международных 
договоров может быть подразделен на стадии. К 
ним относятся составление и принятие текста 
договора, установление аутентичности текстов 
договора и выражение согласия на 
обязательность договора.



� Как правило, заключению договора предшествует 
договорная инициатива, то есть предложение 
одной стороны или группы сторон заключить 
определенный договор с одновременным 
представлением проекта текста договора. Такие 
действия облегчают процесс заключения 
договора, прежде всего работу над самим 
текстом.





� В соответствии с п.2 ст.432 ГК РФ договор 
заключается посредством  направления оферты 
(предложения заключить договор) одной из сторон 
и ее акцепта (принятия предложения) другой 
стороны. Офертой признается адресованное одному 
или нескольким конкретным лицам предложение, 
которое достаточно определено и выражает 
намерение лица, сделавшего предложение, считать 
себя заключившим договор с адресатом, которым 
будет принято предложение [часть I ст.435 ГК РФ 
].



РАЗЛИЧАЮТ ДВА ВИДА ОФЕРТЫ: 



ТВЕРДАЯ ОФЕРТА -

� письменное предложение о продаже определенной 
партии товара, направленное конкретному 
покупателю. Это предложение, на основании 
которого и оферента возникают определенные 
обязательства, вытекающие из оферты. В ней 
продавец оговаривает срок, в течение которого 
считает себя связанным предложенными им 
условиями, то есть он не вправе отменить или 
изменить их.



СВОБОДНАЯ ОФЕРТА, ИЛИ 
ПУБЛИЧНАЯ ОФЕРТА -

� это предложение о продаже определенной партии товара, 
направленное неопределенному кругу лиц, что не 
порождает для оферента каких либо обязательств. 
Содержащее все существенные условия договора 
предложение, из которого усматривается  воля лица, 
делающего предложение, заключить договор на 
указанных в предложении условиях с любым, кто 
отзовется, признается публичной офертой " [часть II 
ст.437 ГК РФ]. Свободную оферту продавец делает 
одновременно нескольким покупателям, что обеспечивает 
ему ознакомление с товарным рынком. Получение 
свободной оферты потенциальным покупателем означает, 
что такое же предложение получено и его конкурентами, 
следовательно, по отношению к данному покупателю 
продавец не связан твердыми обязательствами.


