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ОПРЕДЕЛЕНИЯ

Дилер - юридическое или физического лицо которые 
выполняет функции посредника между производителем 
той или иной продукции и конечным потребителем, 
действуя на основании заключенных договоров, 
предусматривающих переход права собственности на 
товары от продавца к дилеру и от дилера к покупателю

Дилерский договор как гражданско-правовой 
документ заключается между производителем и 

посредником и регулирует их взаимоотношения на 
правовом уровне



ПРИМЕРЫ
Автомобильные концерны находятся всего лишь 

в нескольких городах, а покупают люди свои 
машины по всей необъятной стране и даже , 
бывает, за границей. Покупаем мы машину у 

дилеров

Завод производит краску, производит ее в таком 
количестве, что краски этой хватит на покраску 

нескольких городов, в своем городе ему столько не 
сбыть. Он заключает дилерский договор на продажу 
своей продукции с представителями из различных 

городов, а, что бы поставить это дело на долгосрочную 
взаимовыгодную договорную основу, он немедленно 

заключает с ними дилерский договор



При составлении дилерского договора необходимо учесть 
следующее:

Продукция

в дилерском контракте должен быть четко определен перечень продукции / 
товаров, на которые распространяется действие дилерского договора

Территория, на которой осуществляется продажа, а также эксклюзивность / 
не эксклюзивность прав дилера

возможно предоставление эксклюзивных прав на продажу продукции / товаров на 
части такой территории и не эксклюзивных прав на продажу продукции / товаров на 

других ее частях

Эксклюзивные или не эксклюзивные права

Эксклюзивность дилера в эксклюзивном дилерском контракте означает, что в 
рамках определенной договорной территории, дилером определенного поставщика 

может быть только конкретное лицо, с которым заключен дилерский договор



При составлении дилерского договора необходимо учесть 
следующее:

Права дилера по назначению субдилеров или агентов по продажам

необходимо также четко урегулировать вопрос относительно того, имеет ли право 
дилер назначить субдилера и/или агента по продажам или торгового представителя

Порядок использования товарных знаков / фирменных наименований 
поставщика

необходимо четко предусмотреть порядок использования товарных знаков и/или 
фирменных наименований поставщика (например, только в рекламе или иным 

образом). При этом целесообразно определить размер вознаграждения за 
использование товарных знаков / фирменных наименований

Некоторые положения дилерского договора вообще не предусмотрены российским 
законодательством

В случае отсутствия положений в дилерском договоре о порядке исполнения тех или иных 
обязательств в дилерском договоре и в положениях Гражданского кодекса Российской Федерации, 
регулирующих общие положения об обязательствах, к отношениям сторон такого договора могут 

применяться обычаи делового оборота (статья 5, пункт 5 статьи 421 Гражданского кодекса 
Российской Федерации), или иные обычно предъявляемые требования, а также аналогия закона и 

аналогия права (статья 6 Гражданского кодекса Российской Федерации)



ОСОБЕННОСТИ ДИЛЕРСКОГО 
ДОГОВОРА

⦿ В отличие от договора поставки, где 
продавец и покупатель согласовывают 
ряд условий, чтобы прийти к общему 
консенсусу, дилерское соглашение 
предоставляется фирмой-
поставщиком. Желая стать дилером 
определенного предприятия, второй 
стороне приходится соглашаться со 
всеми выдвинутыми условиями.



ОСОБЕННОСТИ ДИЛЕРСКОГО 
ДОГОВОРА

Права Дилер имеет преимущественное право на 
выбор того или иного вида продукции по 
качеству, потребительским свойствам и т.д.

Дилер в отличие от обычного покупателя 
имеет право на специальные, так называемые 
дилерские цены на товар. Т.е. по сути, дилер 
выступает в роли эксклюзивного продавца
Дилер имеет право использовать в 
своих целях торговый знак производителя и 
соответственно именоваться его дилером

Дилер имеет право на представление 
торговых интересов производителя, рекламы 
его продукции и т.д



ОСОБЕННОСТИ ДИЛЕРСКОГО 
ДОГОВОРА

Обязанности Дилер обязан приобретать заданное 
количество товара с установленной 
периодичностью, а не выкупленный 
товар переносится на следующий 
закупочный период.

В части случаев дилер выполняет не 
только функции посредника, а также 
может выполнять и работы по 
сервисному обслуживанию проданных 
им товаров. В таком случае, между 
дилером и производителем, помимо 
дилерского договора,  заключаются 
дополнительные договора.



ДИЛЕРСКИЙ ДОГОВОР НА 
РЕАЛИЗАЦИЮ ТОВАРА









1. ПРЕДМЕТ ДОГОВОРА

2. АССОРТИМЕНТ И КОЛИЧЕСТВО

3. ЦЕНА ТОВАРА И ОБЩАЯ СУММА ДОГОВОРА

4. ПОРЯДОК РАСЧЕТОВ

5. ПОРЯДОК ПОСТАВКИ

6. ПОРЯДОК ПРИЕМКИ

7. УПАКОВКА И МАРКИРОВКА

8. КАЧЕСТВО ПРОДУКЦИИ

9. ЮРИДИЧЕСКИЙ СТАТУС ДИЛЕРА

10. ПРАВА И ОБЯЗАННОСТИ СТОРОН. ПОРЯДОК ВЗАИМОДЕЙСТВИЯ

11. ОТВЕТСТВЕННОСТЬ СТОРОН

12. ПОРЯДОК РАЗРЕШЕНИЯ СПОРОВ

14. СРОК ДЕЙСТВИЯ ДОГОВОРА

15. ДРУГИЕ УСЛОВИЯ

16. РЕКВИЗИТЫ И ПОДПИСИ СТОРОН


