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Представляем маячок Beacon
Beacon - это миниатюрные датчики, 
которые отправляют сигналы по 
технологии Bluetooth Low Energy и 
взаимодействуют с мобильными 
устройствами вокруг. 

Маячок практически не расходует 
батарейку, крепится к любой 
поверхности, и работает с 90%  
девайсов по всему миру.

Маячки не собирают информацию 
об обладателях мобильных 
устройств, они только передают 
сигнал.

Все современные смартфоны могут 
получить сигнал от маячков с их 
уникальным идентификатором (ID).



Кратко о технологии Bluetooth Low Energy



Как это выглядит в жизни
Расставляем маячки у входа в 
магазин
1) Маячок с заданной 

периодичностью подает сигнал
2) Смартфон с включенным BLE 

получает данный сигнал в зоне 
действия  без дополнительно 
установленного приложения

3) Полученный ID-номер маячка отправляется на    
    сервер
4) Сервер по ID-номеру отправляет на смартфон 
    ссылку с промо-акциями магазина

Потенциальному покупателю остается только 
перейти по ссылке 



Мировой опыт

На западном рынке это не просто тренд, 
а прорыв. Технологии Eddystone уже 

используют McDonald’s, Tesco, Macy’s и 
другие гиганты ритейла



В нужное время и в нужном месте

Большинство 
покупателей хотят 
получать промо-
предложения в 
реальном времени 
находясь в “магазине”



Активное привлечение внимания
Технология Eddystone работает 
следующим образом: 
проходящий мимо вашего 
магазина потенциальный 
покупатель получает push-
уведомление. Например, 
«Сегодня в нашем магазине 
скидки до 70%! Подробности по 
ссылке...».  Уведомление 
приходит даже тогда, когда 
телефон лежит в кармане 
человека в режиме ожидания: 
аппарат вибрирует, издаёт звук 
о новом сообщении.



Польза для бизнеса

Технология Eddystone – 
новое слово в построении отношений с покупателем

Информируем
push-уведомление в 

нужное время и в 
нужном месте

Интригуем
Акция в шаговой 

доступности? 
Интересно...

Завлекаем
Заглянули в магазин? 

Дальше работа 
продавца!



Преимущества (Выгода) от внедрения

Для ритейлера: 
● Увеличение количества 

спонтанных покупок 
● Повышение лояльности 

покупателей 
● Получение заметного отличия 

от конкурентов 
Для брендов: 

● Дополнительный контакт с 
покупателями

● Персонализированный канал 
продвижение своего бренда 

● Повышение продаж бренда 
Для покупателей: 

● Возможность экономии за счет 
релевантных предложений 

● Повышение удобства шопинга



Пакеты услуг


