
Издержки и прибыль

Экономика.



ИЗДЕРЖКИ
Издержки – это затраты на производство и реализацию продукции в 
денежной форме.
Издержки бывают внешними (явными, бухгалтерскими) и внутренними 
(неявными, вмененными). К внешним издержкам относится стоимость 
израсходованных ресурсов, оцененная в текущих ценах их приобретения.

Внутренними издержками являются: 

1) издержки на ресурсы, принадлежащие самому предпринимателю;

2) нормальная прибыль, которая приходится на такой ресурс, как 
предпринимательские способности.

Внешние и внутренние издержки в сумме образуют экономические, или 
альтернативные, издержки. Они равны сумме доходов, которую можно 
получить при наиболее выгодном из всех альтернативных способов 
использования ресурсов.



ПРИБЫЛЬ
Экономическая прибыль (EPF) = Бухгалтерская прибыль – Внутренние издержки.
Прибыль бухгалтерская будет больше прибыли экономической на величину неявных 
затрат. 

Нормальная прибыль появляется, когда TR = TC, исчисленным как затраты 
упущенных возможностей для всех использованных ресурсов. Нормальная прибыль 
(NPF) определяется равенством бухгалтерской прибыли и неявных затрат. Фирма, 
которая получает нормальную прибыль, считается безубыточной.
Нормальная прибыль – минимальный доход, при котором предприниматель останется 
в данной сфере производства.

Нормальная прибыль рассматривается в двух аспектах:

1) прибыль на вложенный капитал. Она определяется объективными факторами 
(процентная ставка по депозитам);
2) цена предпринимательского таланта и риска. Определяется субъективными 
факторами (как оценивают себя предприниматели) и минимальным уровнем 
прибыли, который получают большинство предпринимателей в этой сфере бизнеса.



ПРИБЫЛЬ
Если TR > TC, то фирма получает положительную экономическую 
прибыль (сверхприбыль). Наличие экономической прибыли означает, что 
на данном предприятии ресурсы используются более эффективно, чем где 
бы то ни было. Именно экономическая прибыль служит критерием 
эффективности использования имеющихся ресурсов. Ее наличие или 
отсутствие является стимулом привлечения дополнительных ресурсов или 
перехода их в другие сферы использования. Деятельность экономически 
оправдана, если она приносит экономическую прибыль.

Каждая фирма заинтересована в максимизации прибыли. Этого можно 
достичь за счет:

1) увличения выпуска продукции (если фирма обладает финансовой 
устойчивостью);
2) повышения цены (если фирма обладает монопольной властью;
3) снижения издержек.



ПРИБЫЛЬ
Для бухгалтеров прибыль — это то, что остается от общей выручки фирмы после уплаты 
отдельным лицам и другим фирмам стоимости материалов, капитала и труда, которые были 
использованы данной фирмой. Такая трактовка прибыли включает только явные издержки, т.е. 
платежи фирмы внешним поставщикам.

Бухгалтерская прибыль = Общая выручка — Бухгалтерские издержки

Но такая прибыль неполно характеризует эффект от предпринимательской деятельности. Когда 
все средства производства и деньги принадлежали государству, ничто не подталкивало ставить 
вопрос по-иному. Но когда капитал принадлежит какому-то лицу или группе лиц, встаёт вопрос: 
а не понесла ли фирма убытки в результате неэффективного использования собственного 
капитала по сравнению с альтернативными вариантами? Поэтому из бухгалтерской прибыли 
надо вычесть процентный доход на капитал, установленный в данный момент рынком капиталов, 
ренту за землю и помещение, плату за управление. Если в результате такого вычитания останется 
прибыль, то эта прибыль может быть равна нулю. Это значит, что предприниматель использует 
свои ресурсы с минимально допустимой для общества эффективностью. Этого достаточно, 
чтобы удержать предпринимателя в отрасли.

Если фирма получает экономическую прибыль, значит, в данном деле предпринимательская 
способность, капитал, земля дают в данный момент больший эффект, чем минимально 
допустимый.

Экономическая прибыль = Общая выручка — ( Бухгалтерские издержки + Издержки 
упущенных возможностей) 

В решении вопроса максимизации прибыли решающее значение имеет экономический подход.


