
Сравнение Прайс Листов : Полюс vs Кайнар

EFB сегмент ( Вход Июнь 4574)

Премиум (Вход Июнь 4 
400)

Стандарт ( Вход Июнь 3723) Бюджет (Вход Июнь 2700/Апрель 
3010) 



Сценарий 1 : (Кайнар)
Годовой объём :

Премиум – 12000 / План 18 000

Стандарт – 30 000/ План 34 000

Бюджет – 60 000

Итого: 112 000

 

• Нет структуры продаж в регионах, как следствие отсутствие 
продаж премиум сегмента

• Неравномерная выборка товара 

• Дебиторская задолженность на постоянной основе   

Сценарий 2 : (Грахов, Металл проект, Акб Плюс Денисов, 
Осипян )

Годовой объём :

Премиум – 8000 / План 18 000

Стандарт – 25 000/ План 34 000

Бюджет – 60000

Итого: 93 000

 

• Необходима отсрочка платежа 

• Потеря сети Шин Сервис 

• Перетоки товара между регионами    

Сценарий 3 : (Полюс 
+)

Годовой объём :

Премиум – 12 000 / План 18 000

Стандарт – 24 000/ План 34 000

Бюджет – 60 000

Итого: 96 000

 

• Возврат к старым условиям работы.

• Проблемы торговли на рынке ( Кайнар vs Полюс +) 
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