
HIMBIO_CLASS

� Наш девиз всего 3 слова –
� нахимичим и готово!

� Подготовили:
� Ученицы 9 “Б” класса

� Жукова Анастасия и Кирюшина Анна



ИДЕЯ ПРОЕКТА

● Сделать интерактивную рекреацию химии на 3 
этаже. Предлагать другим школам города, области, 
а потом и России создавать подобный проект. 
Создать собственный сайт и Instagram с примером 
рекреации и дополнительной информацией по 
химии и биологии.



ПРОБЛЕМА, МОТИВАЦИЯ, ПРОДУКТ

● ПРОБЛЕМА: Голые стены в рекреации химии; 
незаинтеренсованность в предмете (химия и 
биология).

● МОТИВАЦИЯ: Украсить школу, повысить интерес к 
определенным предметам, получить новые знания и 
опыт.

● ПРОДУКТ: интерактивная рекреация химии на 3 
этаже; специализированный сайт и Instagram для 
продвижения проекта в других школах.



ЦЕЛИ по SMART

�  
            S             M             A              R             T

Конкретность Измеримость Достижимость Важность Определенность 
по срокам

Сделать 
интерактивную 
рекреацию на 3 
этаже, создать 
собственный 
сайт и Instgram 
для 
распространени
я нашего 
проекта в других 
школах.

Сделать 5 
рекреаций по 
нашему поекту в 
школах города 
до 2023 года.

Увеличить 
распространени
е проекта в 
другие школы 
города.

Увеличить 
объем 
распространени
я с помощью 
повышения 
профессионализ
ма нашей 
комнды.

Достичь 
успешной 
реализации 
проекта в городе 
до 2023 года.



ОБЩИЕ ЗАДАЧИ
� 1. Обозначить идею, цель, проблему и мотивацию
� 2. Проанаизировать конкурентную среду
� 3. Сделать SWOT анализ
� 4. Определить организационно-правовую форму, 

систему налогообложения, штат сотрудников, 
необходимые ресурсы

� 5. Создать маркетинговый план  



 НАШИ ЗАДАЧИ
� 1. Проанализировать готовые варианты интерактивов 

для рекреации
� 2. Узнать целесообразность проекта
� 3. Обсудить идею с учителем химии
� 4. Изучить имеющиеся ресурсы и составить список 

необходимых
� 5. Составить смету
� 6. Распределить роли и обязанности, сроки
� 7. Разработать стратегию продвижения проекта
� 8. Реализовать проект



АНАЛИЗ КОНКУРЕНТНОЙ СРЕДЫ

● Конкуренты: прямых конкурентов нет
● Покупатели: другие школы
● Партнеры: учителя химии и биологии
● Уникальность проекта: поискав в интернете, мы не 

нашли похожих проектов (похожие проекты есть 
только для начальной школы)



SWOT АНАЛИЗ
               S                W                O                    T
Сильные стороны Слабые стороны Потенциальные 

возможности
Потенциальные угрозы

●Оригинальная 
продукция

●Помощь в изучении 
химии и биологии

●Привлечение 
внимания 
школьников к этим 
предметам

●Украшение 
школьного 
пространства

●Школьники могут не 
заинтересоваться 
проектом

●Невечность 
интерактивов

●Формирование 
постоянной 
клиентуры, которой 
можно предлагать 
новые опции

●Расширение 
ассортимента 
интерактивов

●Другие школы могут 
украсть идею

●Проект может закрыться 
(мы можем перестать 
интересоваться; может 
не понравиться проект)

●Вандализм



ПЛАНИРОВАНИЕ БИЗНЕСА
1)  Организационно-правовая форма: мы выбрали 

“ООО”, так как нас двое создателей этого проекта, и 
мы хотим полностью быть равноправными в этом 
проекте.

2)  Система налогообложения: упрощенная система 
налогообложения

3)  Штат сотрудников: на данный момент планируем 
работать вдвоем (Аня – сайт; Настя – Instagram; 
разработка и оформление - вместе)



ПЛАНИРОВАИЕ БИЗНЕСА
� 4) Необходимые ресурсы:

ЧТО ЕСТЬ ЧТО НАДО

ЗДАНИЕ Мы будем работать в школе и 
дома

ОБОРУДОВАНИЕ Стремянки, строительные 
инструменты

Пленка для пола (чтобы не 
испачкать пол)

СЫРЬЁ Грунтовка, краски нужного 
цвета, дополнительные 
материалы

ОФИСНАЯ ТЕХНИКА Ноутбуки, принтеры, 
расходный материал



МАРКЕТИНГОВЫЙ ПЛАН

� 1. Распространение в интернете и соц сетях
� 2. Сарафанное радио
� 3. Распространение через учителей в школе





МОДЕЛЬ 4P
ЦЕЛЬ МЕРЫ

ПРОДУКТ Доступность нашего 
продукта

Сайт и Instagram;
Продукт бесплатный

РЫНОК Вывести проект на 
федеральный уровень

Создание  и проведение 
маркетингого плана

ЦЕНА Получение прибыли за счет 
рекламы на сайте и 
Instagram

Следование контент-плану, 
заполнение пустой ниши

ПРОДВИЖЕНИЕ Реклама в интернете Реклама на сайте 
администрации Псковской 
области



МОДЕЛИ ИНТЕРАКТИВОВ
� 1



ЧТО ПОНАДОБИТСЯ?

● Плотный картон
● Цветная бумага
● Ножницы
● Клей
● + место, где будет висеть
● “дорожка настроения”
● Все необходимые предметы у нас есть



МОДЕЛИ 
ИНТЕРАКТИВОВ

� 2



ЧТО 
ПОНАДОБИТСЯ?

● Пробковая доска
● Стикеры
● Бумага

● Всё необходимое есть кроме стикеров, которые мы 
проибретём



МОДЕЛИ 
ИНТЕРАКТИВОВ

� 3



ЧТО ПОНАДОБИТСЯ?

● Кисть для красок
● Кювета для краски
● Грунтока для стен
● Колорант синий
● Краска для колеровки стен и потолков (прозрачная база)
● Стоимость вышеперечисленного будет составлять 967 

рублей, если закупать в магазине «Leroy Merlen»



ФИНАНСОВЫЕ 
ПОКАЗАТЕЛИ

ЦЕНА (услуги) 2500 руб.

ВЫРУЧКА 12 500 руб. (при оказании услуги 5 раз)

РАСХОДЫ Около 6000 руб.

ПРИБЫЛЬ 6 500 руб.

НАЛОГИ 750 руб.

ЧИСТАЯ ПРИБЫЛЬ 5750 руб.

ИНВЕСТИЦИИ Около 6000 руб

СРОК ОКУПАЕМОСТИ Чуть больше года (при оказании услуги 5 раз)

РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ ИНВЕСТИЦИЙ % 95

РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ ПРОДАЖ % 46


