
АВТОРСКИЙ КУРС БИЗНЕС-
ТРЕНЕРА
 АННЫ РЯЗАНЦЕВОЙ

ПРОДАЖИ 
B2B



ОПИСАНИЕ
Теоретическая часть – стадии продажи, правила и приемы установления 

эмоционального контакта, основы делового имиджа и этикета, виды 
вопросов и их эффективное использование на различных стадиях 
продажи, потребности клиента, НЛП-типы, особенности презентации 
продукта с учетом особенностей восприятия, эффективная 
презентация группе, приемы ограничения и обработки возражений, 
признаки принятия решения, приемы завершения продажи.

Практическая часть тренинга направлена на формирование навыков, 
необходимых на каждой из стадий переговоров – подготовка к встрече, 
невербальное поведение, речь, дыхание, практикумы по темам 
теоретической части для всех участников группы. 

В тренинге применяются инструменты и методы, позволяющие группе 
раскрыть свой потенциал, выйти на новый профессиональный 
уровень, почувствовать, «прожить» роли и ситуации из реальных 
кейсов. Это такие методы как  мозговой штурм, деловые игры, 
симуляции, фасилитация, обсуждения и многое другое. 

 Продолжительность -  4 дня, 20 академических часов. 



Преимущества

◻ Самостоятельный успешный опыт в 
продажах

◻ 100% результат обучения
◻ Только положительные отзывы 

◻ Профессиональная подготовка от одного из 
лучших наставников в мире

◻ Авторские, высокоэффективные методики



Карьера

◻ Успешный продавец в сфере b2b c 2001 года. 
Заключены контракты с ВШЭ (Санкт-Петербург), 
Холдинг «Транзас», Торгово-Промышленная 
палата Санкт-Петербурга, гостиница 
«Прибалтийская», Выставочное объединение 
«Рэстэк», «Мастер-банк», сеть гипермаркетов 
«О”кей» и другими.  

◻ Предприниматель, инвестор, владелец 
недвижимости

◻ Бизнес-тренер с 2003 года
◻ Сертификаты ТА «Мастер-класс», наставник – 
Татьяна Коробенко, бизнес-тренер категории А



Профессиональная 
подготовка





Часто задаваемые вопросы

◻ Можно ли руководителю быть с группой на 
тренинге? Нет. В тренинге создается 
доверительная, рабочая обстановка, участники 
группы должны быть сосредоточены на процессе 
обучения, не бояться показать свои слабости и 
ошибки, чтобы их можно было исправить.

◻ Сколько человек может обучаться 
одновременно? Поскольку в тренинге много 
интерактивных занятий, без потери эффективности 
может обучаться 6-8 человек.  

◻ Можно ли платить в рассрочку? Да.
◻ Окупятся ли расходы на обучение? Да, и очень 
быстро! И многократно!



КЛИЕНТЫ

◻ IT-СЕРВИС (продажи b2b, call-центра, 
руководителей подразделений)

◻ САО «Медэкспресс» (продажи b2b, 
формирование и обучение call-центра, создание 
сценария телефонных переговоров для CRM-
системы)

◻ СПС «Гарант» (обучение call-центра, продажи 
b2b)

◻ Сеть магазинов «Магазин добрых дел» 
(продажи в торговом зале)



ОТЗЫВЫ



Отзыв директора по продажам САО 
«Медэкспресс» Коротковой О.В.







Cпасибо за внимание!

Контакты:

Личный помощник – Лобанова Анна Олеговна  
тел. +7981-132-16-28

E-mail: askaloba@gmail.com


