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Идея

Создание сайта, который будет помогать 
людям в выборе оптимального компьютера по 
индивидуальным параметрам, его 
комплектующих,а также направлять к 
конкретному продавцу.



Проблема

В наше время компьютеры необходимы в 
повседневной жизни:  работа, учеба, досуг. 
Для многих выбор – это проблема.
Наш сайт будет помогать в выборе вашего 
будущего оптимального компьютера.



На данный момент в России есть подобные услуги, но нет 
сайта, который совмещает все потребности клиента. Таким 
образом, наше предложение является уникальным.

Наша рыночная доля составит 100%, а партнерами могут 
являться торговые сети компьютерной техники (М.Видео,
Ситилинк, DNS)
Целевой аудиторией являются люди, не разбирающиеся в 
комплектующих для компьютера.

Уникальность



SWOT анализ
Сильные строны:
1.Уникальность

Слабые стороны
1.Сложность в продвижении сайта

Потенциальные возможности:
1.Увеличение количества партнёров
2.Введение премиум аккаунта

Потенциальные угрозы:
1.Появление конкурентов
2.Риск непопулярности



● Нашему бизнессу больше подходит форма ИП 
Васильев. 

● Упрощённая система налогообложения.
● Количество сотрудников – 3 ( дизайнер, 

программист, пиар-менеджер)

Организационно-правовая 
форма



Ресурсы
Имеющиеся Необходимые

1. Интернет
2. Умственные ресурсы + умения
3. Офисная техника

1. Финансы для приобретения домена - 
920руб/месяц
2. Оплата рекламы - 2000р/месяц



Маркетинговый план
Мы планируем продвигать наш сайт с 
помощью рекламы в соц.сетях и в кругу своего 
общения (сарафанное радио)



Модель 4P
P’s Цель Меры

Product Сайт Создание своими 
усилиями агрегатно-
инфрмационного сайта

Place Интернет Покупка хостинга и 
домена

Price Услуги предоставляются бесплатно Доход будет с рекламы и 
премиальных аккаунтов

Promotion Реклама в соц. Сетях Покупка рекламы в Вк, 
Instagram



Объем продаж
● Реклама и Премиум аккаунт.

 
● Реклама 3000 рублей-неделя 

(12000 в месяц)
● Прем.Аккаунт 500 руб-месяц

 



Финансовые показатели
Показатель Значение

Выручка 150.000рублей(реклама+прем.аккаунт)

Расходы 1.Домен 11 040руб/год(920руб/мес.)
2.Реклама 24 000руб/год(2000руб/мес)

Прибыль 114 960руб/год

Налоги 9000руб/год

Чистая прибыль 105 960руб/год



Показатели эффективности 
Необходимы вложения в размере 35040 руб.
Окупаемость данного проекта 9 месяцев
Рентабельность инвестиций 300 %
Рентабельность продаж 71%


