
Модуль “Больше 
прибыли”

Подсчет финансовых показателей!



План
1. Воронка Продаж
2. Немного теории
3. Где узкое место?
4. Математика 7 класс 
5. Эффективность рекламы и вашего дела



1. Воронка продаж
   Запросов

Показы Рекламы

Клики / Посетители Сайта

Заявки / Лиды

Сделки / Покупки

Выручка

Прибыль

50000

16000

2600

117

81

450000

96000 

Посетители Сайта / Показы Рекламы * 100% = CTR ( 10% )
Лиды / Посетители Сайта * 100% = 1-я Конверсия  ( 1-2% )
Сделки / Лиды = 2-я Конверсия (65%)
Покупки * Ср.чек = Выручка
Выручка - Стоимость Товара - Расходы на  рекламу - Прочие 
расходы = Прибыль



2. Немного теории
   Запросов

Показы Рекламы

Клики / Посетители Сайта

Заявки / Лиды

Сделки / Покупки

Выручка

Прибыль

50000

16000

2600

117

81

450000

96000 

Сколько стоила 1 заявка на вашем сайте?
Стоимость лида = Расходы на рекламу ( за неделю ) делим 
на кол-во заявок ( за неделю ) 15000 руб. , лидов = 29 шт., лид = 
517 руб.
Сколько стоил вам 1 клиент?
Стоимость сделки ( оплаты ) = Расходы на рекламу ( за 
неделю ) делим на кол-во сделок ( оплат )
15000 руб, оплат = 20 шт., оплата = 750 руб.



3. Где узкое место?
 Запросов

Показы Рекламы

Посетители Сайта

Заявки / Лиды

Сделки / Покупки

Выручка

Прибыль

50000

16000

260

11

10

45000

1600



4. Математика 7 класс
   Запросов

Показы Рекламы

Посетители Сайта

Заявки / Лиды

Сделки / Покупки

Выручка

Прибыль

50000

16000

260

11

10

45000

1600

( 10% )CTR = 260 / 16000 * 100% = 1,6%
( 1-2% ) 1-я Конверсия = 11 / 260 * 100% = 4,23%
(65%) 2-я Конверсия  = 10/11 * 100% = 90,9%
Выручка = 10 * 4500 руб = 45000 руб
Прибыль = 45000 руб - 25000 руб - 15000 руб - 4400 руб = 1600 руб



5. Эффективность рекламы и вашего дела

ссылка: 
https://docs.google.com/spreadsheets/d/1YwbOhWMZhxFSC_2xGM
Cjdo1KOmHoCk4udCOCZ_lj6ak/edit?usp=sharing


