
2 день. Инстаграм. От создания 
страницы до привлечения 
клиентов без вложений в 
рекламу



•Технология и принципы создания шапки профиля
Принцип написания продающих постов
Принцип оформления красивой страницы инстаграма
Поиск блогера и шаблон первого сообщения блогеру

Что вас ждет сегодня?



Результат выполненных заданий урока:
 
поток входящих запросов на консультации 
от потенциальных клиентов через месяц



Как составлять шапку профиля?



В нике и первой строке
описания есть указание 
деятельности и ключевые 
слова по которым люди 
ищут услуги нумеролога 



1. Имя, чем вы можете быть полезны

2. Ваша особенность в двух словах 

3. Какое состояние будет у человека 
после работы с вами

Обязательно! Призыв к действию 
«Заказать консультацию» и ссылка  
на таплинк. 
Таплинк повышает % обращений.



taplink.ru



Как не надо 
писать



Не понятно, чем может быть полезна 

Не понятно, какое состояние испытает 
клиент после работы с этим нумерологом

Нет призыва к действию



Размытое позиционирование. Нет одной 
сферы экспертности 

Не все поймут пользу, которую им даст 
натальная карта

Не расшифрована польза

Не все поймут, что такое «акупунктура лица»

Нет призыва к действию на консультацию



1. Имя, чем вы можете быть полезны

2. Ваша особенность в двух словах 

3. Какое состояние будет у человека 
после работы с вами

Обязательно! Призыв к действию 
«Заказать консультацию» и ссылка  
на таплинк. 
Таплинк повышает % обращений.



Почему нумерология? 

Для чего вам консультировать? 

Что вам это дает?



Основная тема вашего блога – нумерология (что такое, зачем нужна, 
описание цифр с примерами в жизни, напишите вашу дату рождения и 
я вам скажу про ваш талант и тд)

На какие темы еще можно писать:

-Личные посты (о себе, пост знакомство, как я стала нумерологом, 
истории из жизни, как цифры в моей жизни отражаются и тд)

-Посты развлекательного характера (тесты, розыгрыши, конкурсы)

-Продающие посты (что вы узнаете на консультации, как записаться на 
консультацию, идет запись на консультацию)

-Отзывы клиентов (можно скрины отзывов в карусель вставлять, истории 
клиентов писать с их разрешения как цифры им помогли, что они узнали, 
как их жизнь изменилась)

-Смежные темы, которые вам интересны (психология, философия жизни, 
мудрые мысли и тд)



Pinterest
Canva

Inpreview



Принцип написания продающих постов:

• Полезность (интересная, полезная информация, книги, упражнения, 
практики, то что можно применить)

• Интерес (цепляющий заголовок

• Призыв к действию (в конце каждого поста нужно что-то спрашивать у 
аудитории, что они думают, как было у них, и тд)







На странице должно быть минимум 1000 подписчиков и 20 постов красиво оформленных, 
только после этого пишем блогерам



Как искать блогеров:

Мамочки в декрете
Сетевики

Блогеры от 5000 до 15 000 подписчиков
Пишем каждый день 10 блогерам
Из них 2-3 человека соглашаются

От 1 блогера в среднем приходит 2-5 чеовек


