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Зачем тебе чаты в мессенджерах?



Точка фокуса:

•ЛОП=150 тан.



Как сделать ЛОП 150 тан? 
Алгоритм 60+90

•1. 60 тан – купить себе.

•Зачем?
 - получить уверенность, что 
продукт эффективный

 - Вызвать доверие у других 
(сам пользуюсь)

 - накопить и повысить 
экспертность (обязательный 
навык продавца)

Мой 
магазин

МЕЙТАН



90 тан - ПРОДАЖИ
•Зачем?
• - розничный доход – первые 
заработанные деньги
• - получить уверенность, что 
продукт продается
• - собственный алгоритм 
продаж, который можно 
передать.

•Как?
• - создание клиентского чата



Измени свое отношение к 
продажам!

•Продажи – единственное 
действие, за которое нам 
платит компания.

•Если мы говорим о деньгах, 
но не говорим о продажах – 
мы не говорим о деньгах!



Алгоритм успешного ведения 
Клиентского чата

• 1. Создаете приветственное 
сообщение и отправляете ВСЕМ 
своим контактам в телефоне.

• 2. Создаете группу в WhatsApp, 
Viber, Telegram, придумываете 
крутое название. 

• - прописываете правила чата 
(спам не слать, после 23.00 не 
писать, отключить 
автосохранение)

• 3. Включаете в чат ТОЛЬКО ТЕХ, 
КТО ДАЛ СОГЛАСИЕ по вашему 
сообщению. 



Что предусмотреть?

•1. Выбираем мессенджер, где у вас больше всего контактов.

•2. Выбираем название. Как Корабль назовешь…
•VIPМаркет, BEAUTY ROOM, Косметик Леди, BEAUTY WOMAN, 
Женское счастье, Счастливый чат, СчастливаяЗдоровая, 
ДОБРОМАМА, Женский клуб, PROздоровье, PROпользу, 
PROкрасоту, Моложепаспорта, 100рецептов красоты… 

•3. Выбираем картинку чата. Она должна быть яркой, 
запоминающейся, чтобы хотелось открыть.

•4. Описание чата.



Текст описания чата:
•Мой чат создан специально для Вас, чтобы:

•Поделиться с вами полезной информацией о продукции, 
которой я пользуюсь сама.

•Вы не тратили время на поход по магазинам за самыми 
необходимыми средствами ежедневного использования.

•Не тратили время на изучение продукции и были в курсе 
всех новостей ассортимента.

•Получили быструю консультацию при проблемах со 
здоровьем и не тратили деньги на аптечные средства.

•Получили продукт в удобное для вас время.

•Получали подарки за покупки.



Вариант 2
• Почему Вам выгоден этот чат:
• 1. Вы получаете отличный продукт по 
лучшей цене.

• 2. Личная консультация по применению.
• 3. Вы не тратите время на поход по 
магазинам за самыми необходимыми 
средствами ежедневного использования.

• 4. Продукт получаете в фирменных пакетах 
с обязательными дополнением тестерами.

• 5. Продукт получаете в удобное для вас 
время.

• 6. Еженедельно проводится розыгрыш 
среди тех, кто сделал заказ от 500 руб.

• 7. Весь ассортимент можно посмотреть по 
ссылке.



Рассылка-
приглашение

•Добрый день! 

•Хочу тебе сообщить, что я сейчас пользуюсь новыми  
безопасными средствами для здоровья и красоты, с 
помощью которых получила отличный результат. У меня есть 
информация, которая тебе может быть полезна (полезна 
твоей жене, маме, подруге). Чтобы не тратить время на 
разговоры, я создаю чат для близких мне людей, где смогу 
делиться полезной информацией. Если тебе интересно, то 
напиши ДА, если нет, то НЕТ.

•Можно дублировать еще голосовым сообщением, чтобы 
люди понимали, что это не спам!



Вариант №2

•Привет! Мне нужна твоя помощь) я сейчас нашла для своей 
семьи отличные безопасные, не аптечные средства для 
красоты и здоровья и  хочу, чтобы больше людей о них 
узнали. Сейчас создаю чат для близких людей, чтобы 
делиться полезной информацией. 

•Буду благодарна, если ты станешь участником этого чата.

•Напиши просто ДА или НЕТ в ответном сообщении.



Вариант №3

•Привет! Мне нужна твоя помощь, я сейчас участвую в онлайн 
марафоне и мне дали задание создать клиентский чат. В чат 
я приглашаю близких мне людей, в нем буду рассказывать о 
продукции для красоты и здоровья, которой пользуюсь сама. 
Мне срочно нужны участники чата, поэтому предлагаю тебе 
(твоей жене, маме, подруге)  Буду благодарна за помощь. 
Просто напиши в ответ ДА или НЕТ.



ВАЖНО!!!!!!!!!!!!!!!

•Разослать приглашения максимальному количеству людей
•Не решать за людей, надо им или нет.



Раскачка  
Чата:

•  - Находите 2-3 Чайки (кто будет 
задавать вопросы в чате, писать 
возражения, делать имитацию 
заказов)

•  Качаете чат двумя вариантами:
• -хозяин чата пишет текст (новинки 
появились, акции, личное 
использование) – Чайки возражают и 
задают вопросы.

• - Чайка пишет вопрос, хозяин чата 
грамотно и экспертно отвечает.



Чайкам:

•Выдается тех.задание, 
какие вопросы задать, 
какие заказы сделать, 
какой отзыв написать.



Что писать в чате и 
как?

•Важно писать не о том, что сегодня пришло в голову, а 
продумать свой контент-план.

•Пишем не только о продукции, а о проблемах, которые могут 
волновать ваших клиентов.

•Приветствуются личные видео – вот в моей ванной, в 
косметичке, я клею пластырь, я мою голову… Это такое же 
продвижение личного бренда и повышает доверие к вам.

•Отлично работают Фото До и ПОСЛЕ 

•Отзывы реальных людей, без исправлений. 



Вариант контента:

• 1 день – Почему пользуюсь продукцией МейТан, какие результаты 
получила, почему рекомендую. (Пост-знакомство)

• 2 день – Ген долгожительства , старость неизбежна? Картинки женщин 
«без возраста»,  Средства анти-эйдж – тренд. Видеообзор средств. 
Завтра начну о них рассказывать.

• 3 день - Замечаете внешние признаки старения ? – морщины, опадание 
овала лица, состояние кожи, пигментация . Быстро убрать внешние 
признаки помогают маски. Пост о 2 масках/видео, 2-3 отзыва.

• 4 день – Хроническая усталость, нарушение метаболизма, функции 
кишечника. Пост о  БАСУ, нутрицевтик Метаболизм и энергия/видео, 
2-3 отзыва



•5 день - Знакомы с проблемой климакса или слышали об 
этом?– Фитокапсулы Счастье быть женщиной №2 /видео, 2-3 
отзыва
•6 день - Волосы не как в молодости? – выпадение, 
истончение – антивозрастной шампунь+бальзам, масло 
против выпадения/видео, 2-3 отзыва
•7 день – Все делаю, ничего не помогает. Усиление всех 
средств - Влияние на клеточном уровне – Таблетки 
молодости
•8 день – отзывы о таблетках молодости. Только два дня, при 
покупке таблеток молодости – 2 липосомные маски в 
подарок.



Например:
•Детокс – основа здоровья. Пишем о БАСУ/отзывы
•Детокс – Ливер про/отзывы
•Детокс – Веда Лив/отзывы
•Детокс – средства – пластыри Детокс/отзывы
•Детокс – Напиток имбирный/отзывы
•Комплексный подход – чек-лист по детоксу
•Подарок – ванночки при покупке комплекса из 3-х средств, 
только два дня.



Еще вариант:
•Здоровые дети – счастье родителей.

•Почему дети болеют? Основные детские болезни.

•Психосоматика – фитокапсулы «Эмоции под контролем»

•Паразиты – фитокапсулы «Паразитам бой», «Энергия 
чистоты»

•Иммунитет – Басу, Элексир с маточным молочком, Вита Код, 
травяное масло для растираний
•Болезни дыхания – фитокапсулы «Дышать полной грудью», 
Травяное массажное масло, детоксы
•Только два дня на комплект средств  «Скорой помощи» 
скидка 5-10%



Еще вариант:
• Берем тему дня: ВЫПАДЕНИЕ ВОЛОС
• Запускаем в чат чаек.

• В течении дня пишем в чате:

• 1 пост: Боль- есть такая проблема (утром на подушке волосы, весь пол усыпан, мыть 
голову страшно, у меня так было…) Чайки поддакивают.

• 2 пост: Надежда, что этой боли может и не быть (сезонность, стрессы, если заранее 
профилактировать, то может не быть) Чайки пишут что делали сами в таких случаях.

• 3 пост: работа с возможными возражениями (один шампунь не поможет, от масла еще 
больше лезут, дорого) 

• 4 пост: хотелка (Хотите иметь густые и пышные волосы, которые не запутываются, 
блестят, не электрилизуются? Есть решение – комплекс средств - БАСУ, Дели вита, 
шампунь 

• 5 пост: выгода (только для участников этого чата скидка два дня на комплекс  5-10% на 
это)

• Во второй день 

• 6 пост: пишем отзывы об этих средствах и супер-выгода (только два дня!!! Подарок за 
покупку)



Можно

•Добавить в чат пользу:

•Ссылки на интересные статьи по теме
•Ссылки на модные новинки косметологии или советы врачей. 

(можно использовать ссылки на наш блог)
•Тесты, созданные на https://www.marquiz.ru



Важно

•Снимать видео о продукции.

•Распаковка должна быть красивой – купите фотофон.

•Отзывы собираем с чатов, не пересылемым сообщением, а 
оформленным. Если отзывы с сайта, то  не скидываем 
срины, а перепечатываем.



• Еженедельно проводите 
розыгрыш приза, за 
покупку от 500-1000 руб.
• Каждому заказу  
присваивается номер, 
розыгрыш победителя 
генератором случайных 
чисел на видео.
• Заказы клиентам 
доставляете в фирменных 
пакетах, к каждому заказу 
кладете тестеры, пакетики 
чая, ванночки для ног, 
листовки.



Важно!!!
• В чате важно 
поддерживать красивый 
визуал. Ищите красивые 
картинки продукта, 
снимайте видео на 
фотофоне 

• В чате пишете только 
личные тексты, не 
репостите с других чатов и 
сайтов. Покажите личное 
отношение и экспертность. 
Если берете текст с сайта, 
то его обязательно 
редактируете.

• Не пишите длинные 
полотна!



•В чат выкладываете 
сообщения с утра, тратите на 
это минут 15-20 ежедневно, в 
течении дня по возможности.

•В день не более 3-5 постов!

•В выходные не тревожьте 
людей, только по запросу.



•Пополнение чата:

•Рекомендации
•Социальные сети
•Акции «Приведи друга, 
получи подарок»

•Раз в неделю пишите 
сообщение в чате:

•«Кто пригласит новичка в 
чат, тому подарок. После 
приглашения, ставьте 
порядковый номер, 
который будет 
участвовать в 
беспроигрышной 
лотерее»



Сколько людей должно быть в чате?

•От 50 человек, только тогда больше вероятность заказов.

•Чем больше, тем лучше!

•Это могут быть люди из других городов.

•Это могут быть не только люди, хорошо знакомые вам.



Клиентский чат – это:

•1. Инструмент, чтобы 
закрыть ЛОП 150 тан.

•2. Инструмент, чтобы 
заработать первые деньги.

•2. Инструмент, который 
можно посоветовать 
новичку.



Самое главное! 
ОСОЗНАННОСТЬ!

• Если вы сами делаете 150 тан, 
сами закрываете Ассистента 
менеджера, то можете создать 
свой уникальный алгоритм!

• Составление алгоритма – это 
осознанность собственных 
действий!

• Любой алгоритм можно 
повторить!



Покажи  свой 
результат!

Мой результат за период 
С 01.01.2020 по 09.04.2020

1492,45 тан

113181 руб по цене 
каталога



•Желаю всем сделать 
крутые клиентские чаты, 
делать легко 150 тан и 
научить своих партнеров 
делать так же!

• Клонировать 
эффективные действия, 
вырастить больше 
менеджеров!



До встречи 
!


