
Кредиты на авто с 
пробегом

Олег Степанов
Директор и основатель сервиса по автокредитам «Карст»



Серьезность подхода к работе



Продажа автомобиля – 
дополнительные возможности для 
заработка/репутации
• Трейд-ин
• Кредит
• Лизинг
• Страхование КАСКО
• Страхование ОСАГО
• Диагностическая карта
• Постановка на учет
• Красивые номера
• Дополнительное оборудование
• Доставка автовозом



Продажи авто в кредит



Как делают дилеры



Как продавать кредиты и 
зарабатывать?



Как продавать кредиты и 
зарабатывать?
•Берем контакт потенциального клиента (номер телефона)

•В Харабе, в разделе «Кредиты» размещаем информацию о 
клиенте
•Мы связываемся в течении 1 часа с клиентом
•Одобрение в течении 1 часа с момента предоставления 
документов (паспорт + ВУ) и заполнения анкеты
•Оформление (продолжительность около 2 часов)

•Выплата премии 1.5-3% от суммы кредита



Что хорошего в кредитах?

Для продавца:

•Зарабатываем на кредите
•Торг по авто минимален
•Продажа более дорогого 
авто
•Вторичные продажи

Для покупателя:



Какие ограничения

•Возраст 18-70 лет
•Постоянная регистрация на территории РФ кроме республик 
Северного Кавказа
•Официальное трудоустройство – необязательно
•Подтверждение дохода – необязательно
•Отсутствие долгов в ФССП более 10 тыс. руб.

• Кредитная история желательно



Сколько одобряют?



Смотри на платеж!!!111

•Ставка 9.9% годовых
•Платеж 56 365

•Доп. продукты: 290 тыс.

Что выгоднее?
Авто 4 млн., ПВ 1,6 млн., срок 5 лет

•Ставка 12.9% годовых
•Платеж 57 791

•Доп. продукты: 160 тыс.



Самый выгодный кредит



Кейс 1

•Автоподбор BMW X5

• Клиент в СПБ, авто в Москве
•Одобрение удаленно
•Клиент приехал в Москву на 
оформление
•Забрал авто на следующий день



Кейс 2

• Клиент от перекупщика
•Одобрили 800 тыс. в Тинькофф 
банке
•Купил новый автомобиль Skoda 

Rapid



Кейс 3
• Отличная анкета:
Врач-стоматолог
Большая белая з/п
Дорогой авто
Большой пв

• Авто после полной гибели
• Попытка мошенничества



Отвечу на вопросы


