
Мой магазин Настольных игр

(И немного игротека)



Замысел

• Я хотел бы открыть магазин (- игротеку) где была 
бы атмосфера веселья, соревновательного 
азарта, ламповых игр и места, где можно было 
весело провести время с родными и друзьями. 

    (и конечно же купить настольные игры)



• С точки зрения бизнеса магазины 
настольных игр не сильно 
распространены. Все дело в том, что 
потребитель мало осведомлен о 
разнообразии и видах настольных 
игр.

• В пользу открытия магазина 
настольных игр говорит тот факт, что 
конкуренция в этой сфере попросту 
отсутствует. В крупных городах едва 
можно встретить 2-3 магазина, что тут 
говорить о средних и небольших 
городках с населением от 100-500 тыс. 
человек.

Особенность бизнеса



• Торговое оборудование 
(стеллажи, витрины и т.
д.) — от 50 тыс. руб.;

• Закупка первой партии 
товаров — от 100 тыс. 
руб.;

• Регистрация ИП, 
открытие расчетного 
счета — от 2 тыс. руб.;

• Депозит по аренде на 1 
мес. - от 10 тыс. руб.;

• Реклама и продвижение — 
от 5 тыс. руб.;

• Создание сайта — от 15 
тыс. руб.;

• Прочие расходы — от 20 
тыс. руб.

• ИТОГО ~ от 200 тыс. 
рублей.

Примерные затраты на открытие 
магазина настольных игр:



Ассортимент

• С начала у нас будут только самые основные 
настольные игры. После у покупателей будут 
появляться более искушённые вкусы вместе 
с этим будем увеличивать их разнообразие 
видов и жанров.



Сотрудники

• Самое важное при продаже настольных игр — в них разбираться. А еще 
важнее — их любить. Только в этом случае ты сможешь помочь человеку, 
который абсолютно не ориентируется в мире настольных игр, найти в 
магазине то, что ему понравится. И тогда он обязательно придет к тебе 
еще раз (даже не один), еще друзей и родственников приведет. Так что 
надо нанимать сотрудников любящих и знающих своё дело.

• Так как не все люди могут понять по тексту правил, что продавать карту 
глины на карту овец - это весело и что Маги-Роботы сильнее чем Ниндзя-
Динозавры. В обязанностях сотрудников-консультантов будут 
показательные игры с полным объяснением правил.



Мероприятия

• Для того что бы продвигать бизнес мы будем 
устраивать разные мероприятия на подобие 
турниров. 

• На турнирах вы сможете увидеть эпический бой двух 
магов, призывающих магических существ.



Реальность

• Хотя в реальности вы увидите двух 
мужиков старше 35 лет которые ставят 
карты на стол и наблюдающих за этим 
людей.



Конец

• Наша презентация пришла к концу. 
Надеюсь в будущем вы навестите наш 
магазин.


