
Команда “Success”
Реклама в МГУ 



Команда
1. Бесхмельный Валерий Олегович, факультет космических 

исследований, магистратура,  1 курс (Robotics & AI)
2. Зайцева Анна Романовна, юридический факультет, 2 курс, 206 группа
3. Цомаева Кристина Рамазановна, ВШГА, 1 курс, магистратура, группа 

102 ФР
4. Овасафян Евгения Авриковна, факультет журналистики, магистратура, 

1 курс, 101 группа 
5. Трусова Алла Борисовна, факультет наук о материалах, 2 курс
6. Назанян Арутюн Саргисович, ВШГА, 1 курс, магистратура, 102 группа ФР



Идеи на начальном этапе
1. Чехлы для iPhone 12; 
2. Гравировка на кожаных/деревянных чехлах для iPhone 12 (в наличии 
китайский лазерный гравер); 
3. Покупка сломанной компьютерной техники на Авито, починка и перепродажа; 
4. Консультации по поступлению в МГУ. Методичка по учебе в МГУ; 
5. Методичка для иностранных студентов МГУ; 
6. Репетиторство (онлайн-уроки); 
7. Доставка товаров в общежития МГУ, выделенные под карантин (иностранным 
студентам, а также студентам с ковид-19 запрещено покидать свои комнаты); 
8. Услуги печати в общежитии; 
9. Продажа креативных медицинских масок и перчаток; 
10. Реклама в МГУ и другие.



Идея

рекламировать товары и услуги в МГУ:

- на странице в Instagram;
- на официальных и неофициальных страницах МГУ в 

социальных сетях;
- в группах курсов и факультетов; 
- в чатах групп, МФК и на любых площадках с нужной 

целевой аудиторией.



Целевая аудитория
студенты 1-6 курсов МГУ с небольшим доходом или без него, 
ведущие активный образ жизни, занимающиеся малым 
предпринимательством, и владельцы небольшого бизнеса с ЦА 
“студенты”. 

Портрет: Петя, студент 2 курса философского факультета МГУ, 
живёт в общежитии, интересуется японским и рыбалкой, любит 
домашнюю выпечку, может найти с нашей помощью репетитора и 
"вкусного" кондитера.



Что сделано:

1. Распределены роли в команде
2. Придуман логотип и запущена работа в социальных сетях
3. Проанализированы конкуренты и составлен список групп, в которых 

можно размещать информацию о товарах и услугах (помимо нашей 
страницы)

4. Продуманы пути привлечение подписчиков и клиентов
5. Выложены рекламные сторис
6. Готовы бизнес-модель и финансовый план



Точка продаж



Роли в команде (изначально)



Примеры групп для размещения рекламы



Маркетинг
Стратегия: низкие цены

Ценностное предложение: реклама вашего товара или вашей услуги на весь 
университет без нервов и переплат; ненавязчивая нативная реклама.

Триггеры: черная пятница (скидка в ограниченный период времени), 
пакетное предложение рекламы, разовая реклама на +300 человек в 
подарок для новых клиентов.

Сall-to-action: Хотите рассказать о себе всему университету? Всего один 
клик, и мы уже вас рекламируем!



Бизнес-модель



Финансовая модель 



Итоги
- важна командная работа и 

заинтересованность каждого; 
- проект интересный и перспективный, 

его можно развивать, привлекать 
партнеров; 

- нам удалось довести проект до 
запуска, найти первых клиентов: 
реклама барбершопов, тату-салонов, 
клиенты, желающие разместить 
информацию о том, что они сдают 
квартиры/комнаты в новостройках; 

- доход - 750 руб.


