
Механизм 
ценообразования. Законы 
спроса и предложения

«Причина Соляного бунта» Что 
такое потребительная и меновая 
стоимость? Как складывается 

цена? Рассмотрим на конкретном 
примере.



Цена – 

денежный эквивалент 
потребительной стоимости 
(полезности) товара или услуги. 

Покупатели ищут оптимальное 
соотношение цены и качества товара, а 
производители – возможность покрыть 
затраты на производство и получить 
прибыль.



Спрос – 
это зависимость между количеством 
товаров и услуг, которые покупатели 
желают и могут купить, и ценами на 
эти товары и услуги.

Величина спроса – это количество 
товара (услуги), которое покупатели 
готовы купить по данной цене в 
конкретном месте и в конкретное 
время. Пример



Закон спроса – 

соотношение между 
ценой товара и величиной 
спроса.

Какое будет соотношение? 
Приведите пример, 
подтверждающий ваш ответ.



Величина спроса находится в 
обратной зависимости от цены 
товара. 

Эффект дохода и эффект 
замещения, стр. 47



Предложение – 
это зависимость между 
количеством товаров и услуг, 
которые продавцы желают и 
могут продать, и ценами на эти 
товары и услуги.

Величина предложения – это 
количество товаров (услуг), которое 
продавцы готовы продать покупателю 
по определенной цене.



Закон предложения – 

соотношение между ценой 
товара и величиной 
предложения.

Какое будет соотношение? Приведите 
пример, подтверждающий ваш ответ.



Величина предложения 
находится в прямой 
зависимости от цены товара.



Причины, влияющие на 
величину предложения:

1) повышение ресурсных цен;
2) совершенствование технологий;
3) повышение цен на подобные 

товары;
4) ожидание изменения цены в 

будущем;
5) количество продавцов данного 

товара.
Пример с салфетками



Равновесная цена – 

это цена, при которой 
величина спроса равна 
величине предложения.

Реальные цены колеблются 
вокруг равновесной цены.



Го тов ность по ку па те лей 
при об ре сти товар или услу 
гу по опре делённой цене — 
это

•1) пред ло же ние
•2) но ми наль ная сто и мость
•3) при быль
•4) спрос



Иван при обрёл в книж ном ма га 
зи не не об хо ди мые учеб ни ки. 
Этот при мер ил лю стри ру ет
 

• 1) рас пре де ле ние
• 2) обмен
• 3) про из вод ство
• 4) по треб ле ние



Что про изой дет с це на ми на то 
ва ры, если пред ло же ние их при 
про чих рав ных усло ви ях воз 
рас тет?

• 1) цены сни зят ся
• 2) цены оста нут ся не из мен ны ми
• 3) цены воз рас тут
• 4) про изой дет ин фля ци он ный 
ска чок цен



Ко ли че ство то ва ров, ко то рое про 
дав цы го то вы по ста вить на 
рынок для про да жи в опре 
делённый пе ри од вре ме ни и по 
опре делённым ценам, на зы ва ет 
ся
 
• 1) спрос
• 2) спе ци а ли за ция
• 3) при быль
• 4) пред ло же ние



Верны ли сле ду ю щие суж де ния о фак то рах фор 
ми ро ва ния спро са? 
 

А. На фор ми ро ва ние спро са вли я 
ют куль тур ные тра ди ции об ще 
ства. 

Б. На фор ми ро ва ние ве ли чи ны 
спро са вли я ет цена то ва ра.

• 1) верно толь ко А
• 2) верно толь ко Б
• 3) верны оба суж де ния
• 4) оба суж де ния не вер ны


