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•Целевая аудитория 
важна тем, что нам 
нужно проработать 
образ нашего 
клиента, на 
которого будет 
ориентировано 
производство и 
продажа нашего 
продукта. 

•Целевая аудитория – 
это группа людей, 
которой в полной 
мере подходят 
предложения 
нашего заведения. 
Они объединены не 
только полом и 
возрастом, но также 
уровнем дохода, 
интересами, 
увлечениями и 
стилем жизни.



Первичный целевой рынок – 
это группа покупателей, 
которая в состоянии и 
готова приобрести товар. 
Именно на нее будет 
направлена основная часть 
маркетинговой политики, и 
именно от нее ожидается 
большая часть прибыли 
компании.• B2G (от англ. 

business-to-government
) — отношения между 
бизнесом и 
государством. Обычно 
термин используется 
для классификации 
систем электронной 
коммерции. Примером 
B2G-систем могут 
служить системы 
электронных 
госзакупок.

• B2C (Business to 
Customer) — вид 
взаимоотношений на 
рынке, когда бизнес 
напрямую продает 
товар или услугу 
конечным 
потребителям/физичес
ким лицам.
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