
ПО КАКИМ ЗАНЯТИЯМ ДЗ
(2 модуль)



1. Выбери  3 техники продаж. По каждой технике: опиши  главный ее принцип и  составь 
скрипт для официанта, применив его.

2. Предоставь обратную связь с постановкой цели на продажи  в позитивном ключе по 
кейсу 1 (Проведения PS)

3. Выполни кейс 2 (Отработка возражений)
4. Изучи 10 ключей увеличения среднего чека  и отбери  3 слабых места именно в своем 

кафе, поясни  почему считаешь, что не применяются у тебя  и как планируешь  
исправить? 

5. ПРОСМОТРИ СЛЕДУЮЩИЕ ВИДЕОМАТЕРИАЛЫ

ДОМАШНЕЕ ЗАДАНИЕ  ПО 2  МОДУЛЮ
СРОК:   ДО  16:00 20 СЕНТЯБРЯ (ВТОРНИК)






