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Партнерство
Аптеки Вита
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Общая информация

№5
В рейтинге

классических аптек
РФ IQVA - подпись

№4
ТОП 20 любимых 
брендов россиян 

2020 - ссылка

48 млрд. ₽
Прогноз оборота 

в 2020 

20.000
sku в продаже

27 лет
С 1993 г.

1800
Аптек

40
Регионов

12.000 +
Человек 
в штате



Форматы аптек
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• Ассортимент содержит все позиции повседневного спроса
• Высокая скорость обслуживания
• Приятные цены для клиентов
• Всегда удобно - «Рядом с домом»

Аптеки Вита представлены в двух 
форматах

                Вита Экспресс

• Широкий ассортимент: от лекарственных препаратов и 

косметики известных мировых брендов до медицинских 

приборов и ортопедии.

• Профессиональные консультации узких специалистов.

• Низкие цены для клиентов 

                 Вита Центральная от 100 до 800 м

от 30 до 100 
м
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Логистические возможности
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В 2018 году запущен в работу  единый 

логический центр       23 500 м2 

подготовленный с учетом Всех 
требований  и современных технологий

СКЛАД
КАТЕГОРИИА

Централизованное 

автоматизированное

управление цепочками 

поставок

Своя логистическая система 

обеспечивает снижение издержек и 

удержание доступных цен, она позволяет 

контролировать качество медикаментов на 

всем пути от производителя до 

потребителя

Парк современных автомобилей

поддерживает необходимый 

температурный

режим и оперативно осуществляет 

доставку

по всем регионам присутствия



Ключевые направления 
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Укрепление позиций в ключевых 

регионах в рамках органического

развития

Развитие инструментов

Управления продажами

Сбалансированное и

рыночное

ценообразование

E commerce и

Моб.

приложение

Развитие СТМ, УСТМ, 
эксклюзивных 

продуктов



Новая Стратегия Бренда
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Производитель Потребитель
•  Рядом с домом
• Доступные цены
•  Огромный ассортимент
•  Качество лекарств и опыт фармацевтов
•  Выгодные акции
•  Персональная программа лояльности

• Управляемые бизнес процессы
• Одна из крупнейших розничных сетей с 

покрытием более 70% населения
• Вертикально интгерированная система  

товаропроводящей цепи
• Передовые технологии и инструменты 

управления продажами
• Эффективные маркетинговые инструменты

Вита - Аптека, которую выбирают!



Новая Стратегия Бренда
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Новая коммуникационная
стратегия в рекламе

Вита - Аптека, которую выбирают!

NEW
Новые возможности 
для совместных 
акций

NEW



Новая коммуникационная стратегия в 
рекламе
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Мероприятия по продвижению
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Скидка Х%
на 1 упаковку

Скидка 
Y%

при покупке 
2-х 

упаковок

Начисление 
повышенных 
бонусов на 

карту
Вита

Таргетированн
ые предложения

клиентам

Email
Push

Акции в
моб приложении

Пример эффективных механик



Реальность рынка
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Аптечный рынок | с 1 января по 15 ноября (46w)

оранжевым – Аптека Вита,
 синим - рынок

Эффективно выстроенная система управления бизнес-процессами в 
компании позволяет демонстрировать результаты выше рыночных трендов.


