
НАЧНИ СВОЙ СОБСТВЕННЫЙ 
БИЗНЕС 

С МИНИМАЛЬНЫМИ ВЛОЖЕНИЯМИ 
И ЗАРАБАТЫВАЙ ОТ 50000 РУБЛЕЙ 

В МЕСЯЦ

ПОШАГОВАЯ ИНСТРУКЦИЯ К ПОСТРОЕНИЮ БИЗНЕСА
 С ОКУПАЕМОСТЬЮ 1 МЕСЯЦ 



ПОЧЕМУ МЫ ПРОДАЁМ КЛУБНИКУ В 
ШОКОЛАДЕ И РЕКОМЕНДУЕМ ЗАНЯТЬСЯ 
ЭТИМ ТЕБЕ?

▪Букеты из клубники – невероятно красивый продукт, за счёт чего на него 
сформирован ХОРОШИЙ СПРОС.

▪Достойные показатели ПРИБЫЛИ, достижимые в короткий срок.

▪Клиентами становятся все, кому можно дарить подарки. ВСЕ

▪Клубника – это то, что все любят.

▪Клубничный букет оригинально заменит сочетание «Цветы + конфеты»



КЛУБНИЧНЫЙ БИЗНЕС - ЭТО



ДЛЯ КОГО БИЗНЕС



САМОЕ ВРЕМЯ ЗАЙТИ НА РЫНОК



СКОЛЬКО Я СМОГУ ЗАРАБОТАТЬ?

Доход от 30000 до 500000 рублей

Средний чек 2500 рублей

Себестоимость одного изделия до 55%

Маржинальность 1000-2000 рублей с продажи

Время изготовления одного букета 30-90 минут

Более 100000Р. в месяц продавая 2-3 изделия в день



ПРОГНОЗ ОБЪЁМА ПРОДАЖ В МЕСЯЦ

14 февраля 

Выпускные День 
учителя

День матери
Новый год



ЧТО ВЫ ПОЛУЧИТЕ?

Подробный план запуска бизнеса

Проверенный на практике и готовый к реализации. Вы откроете свой бизнес по 
продаже букетов из клубники и начнёте получать прибыль уже со второго месяца, 
даже если до этого у вас не было опыта.

Технологические карты и инструкции

Какие букеты чаще покупают и почему? Я уже всё проверил на собственном 
бизнесе, провёл тесты, сделал выводы и готов делиться с вами рабочей 
информацией.

Список эффективных каналов для продвижения

Я знаю, как и где размещать максимально эффективную для продаж рекламу по 
минимальной цене. Расскажу вам и покажу примеры успешных кампаний.

    Схема запуска вирусного маркетинга

Вы узнаете, как продавать таким образом, чтобы клиенты не только возвращались, 
но и рекомендовали вас в своих соц.сетях и знакомым при встрече.



ЧЕМУ ВЫ НАУЧИТЕСЬ?

Составлять план действий, который работает

▪ От покупки расходников до технологии сборки букетов. От упаковки и фотографии до быстрой реализации с минимумом остатков.

Делать вкусные букеты, которые захотят покупать

▪ «Красивый» - понятие субъективное. Какие конкретно букеты покупают чаще – расскажу и покажу примеры.

Использовать эффективные маркетинговые инструменты

▪ Я не просто предоставлю вам набор рабочих маркетинговых инструментов, но и обучу использовать их так, чтобы уже в первый месяц работы 
получить стабильный поток клиентов.

Разбираться в деталях

▪ Какую упаковку использовать, чтобы клиентам нравился продукт? Как сделать, чтобы вам доверяли и возвращались? Расскажу с примерами из 
практики.

Считать и контролировать

▪ Чтобы не уйти в минус, нужно разобраться, что, сколько и когда покупать, где брать расходники и как правильно проводить списания. Поделюсь 
личным опытом.

Планировать развитие своего дела

▪ Важно сразу на старте решить, как в будущем масштабировать свой бизнес, чтобы зарабатывать больше. Я уже знаю как и расскажу вам.



ЧТО МЫ ПРЕДЛАГАЕМ

1 пакет 2 пакет 3 пакет

Город до 400к человек       V - V

Город от 400 к человек - V V

визитки - - V

Бизнес-план V V V

Выезд специалиста - - V

Доведём до + - - V

14900 19900 49900

9900 19900 49900




