
Проект по организации 
Indirect закупок
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Задачи и цели проекта

Снижение расходов у Дилеров LADA и партнеров Лада-Имидж на закупку 
неторговой номенклатуры*

Суть проекта:

Предложение Дилерам LADA и партнерам Лада-Имидж лучшей цены на 
неторговую номенклатуру (не запасные части) за счёт объединения потребностей 
сети и Лада-Имидж

Задача проекта:
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Область действия проекта Indirect

Кофе

Вода Лицензии Microsoft

Лицензии 1С

Бронирование гостиниц 

Антивирусное ПО Справочно-правовая система

Экспресс-доставка корреспонденции

Серверы

Оргтехника

Бумага А4

Стрейч-плёнка

Перчатки

Скотч и малярные ленты Пакеты

Канцтовары

Расходные материалы

Эквайринг

Интернет

Телефония

Сотовая связь

Такси

Страхование

Чековая лента

Чековые аппараты

Оборудование для штрих-кодирования

Спецодежда
Поддоны

Гофрированная тара

УпаковкаФакторинг
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Схема проекта

Дилер
Партнер

Заказ

Поставка товара Анализ 
рынка

Выбор надёжного 
поставщика

Определение 
потребности

Доставка товараПоиск минимального 
предложения

Переговоры с поставщиками
Противодействие 
повышению цен

Цепочки поставок
Гарантия от 
поставщика

Оперативность 
поставки Контроль качества

товара

Предлагаемая схема работы

Лада-Имидж

Минимизация 
Налоговых рисков

Проверка контрагента на 
благонадёжность

Поставщик

Услуги о которых 
позаботится Лада-Имидж

(в будущем через Abom)
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Этапы проекта

Понимание потребности Сети Переговоры с поставщиками, 
получение лучших условий

Предложение Дилерам LADA  
готового решения

1. 2. 3.

▪ Номенклатура

▪ Количество

▪ Стоимость

▪ Объединение потребностей

▪ Выбор поставщиков

▪ Снижение расходов

▪ Простота заказа (на Abom)

▪ Экономия временных 
ресурсов

▪ Организованная доставка 


