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Задачи маркетинга
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Задача маркетинга №1: Рост ценности продукта в 
глазах потребителей и рынка
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Высокая ценность продукта — результат эффективного 
брендинга и правильной программы продвижения
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Задача маркетинга №2: Анализ и выбор целевого 
рынка деятельности
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Чем лучше компания понимает рынок, тем быстрее она 
может правильно войти в новые ниши, своевременно 

отреагировать на действия конкурентов, закрыть бизнес в 
стагнирующих сегментах
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Задача маркетинга №3: понимание потребностей 
своей ЦА, их создание/удовлетворение
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Маркетолог должен говорить с потребителями на одном 
языке, понимать их потребности, ценности, модель 
совершения покупки, причины отказа от покупки и 

восприятие ключевых брендов в отрасли
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Задача маркетинга №4: разработка и реализация 
стратегического маркетингового плана компании
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Благодаря знанию рынка, конкурентов и особенностей 
потребления, маркетинг разрабатывает оптимальную 

стратегию рота продаж, повышения конкурентоспособности 
продукта, разрабатывает и реализует эффективную 

стратегию продвижения
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Задача маркетинга №5: эффективное управление 
ассортиментом

7

Эффективное управление ассортиментом позволяет 
значимо снизить затраты компании на хранение товара, 

повышает рентабельность продаж и обеспечивает 
стабильный рост продаж каждой товарной группы
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Задача маркетинга №6: анализ KPI
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Маркетолог без цифр - ненастоящий :)
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Задача маркетинга №6: анализ KPI
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Задача маркетинга №7: анализ конкурентов
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Задача маркетинга №8: планирование

Принцип №1: 
Всегда начинай с 

самого начала

Принцип №2: 
Планирование — 

регулярный 
процесс

Принцип №3: 
Изучай только 

нужное

Принцип №4: 
Рассматривай 
альтернативы

Принцип №5: 
Устанавливая 

цели и 
контролируй 
выполнение
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