
Лекция №5
Экономическая безопасность международной логистики. 

ЭСКАР. Контракты и страхование.



Страхование экспортных кредитов

Преимущества страхования экспортных кредитов для экспортёра :

-помощь специалистов по оценке надежности потенциальных партнёров при выходе на новые 
рынки;

-постоянное наблюдение за финансовым состоянием иностранных клиентов и своевременное 
информирование о их финансовом состоянии;

-возможность увеличивать число клиентов и объём продаж;

-возможность повышения конкурентоспособности за счёт применения более гибких форм оплаты 
(рассрочка платежа);

-возможность экспортировать непосредственно конечным потребителям, минуя 
надёжных оптовиков-посредников, что увеличивает прибыльность операции



ЭКСАР выступает в качестве государственного института поддержки экспорта, реализуя страховой 
инструментарий защиты экспортных кредитов и инвестиций по следующим направлениям:

Страхование экспортных кредитов от предпринимательских (коммерческих) и 
политических рисков;

Страхование российских инвестиций за пределами РФ от политических рисков

Основные задачи:

Продвижение российского экспорта оборудования и технологий;

Обеспечение страховой защитой отечественных экспортёров на новых и рискованных иностранных 
рынках;

Создание и внедрение современной системы финансовой поддержки российского экспорта;

Повышение прозрачности российских экспортных операций и международных инвестиций.



К стратегическим направлениям деятельности Агентства относится: 
•   развитие современной системы финансирования экспорта, обеспеченного 

страховым покрытием Агентства;
•   поддержка экспортно ориентированных субъектов МСП (малого и среднего 

предпринимательства); -              
•  страховая поддержка экспорта товаров и услуг российского производства; 

-                   
• страховая поддержка российских инвестиций за рубежом. 

Клиентами Агентства являются российские экспортеры, в том числе малые 
и средние предприятия, а также российские и иностранные кредитные организации 
и банки, предоставляющие финансирование российским экспортерам 
и обслуживающие внешнеторговые операции. 
Формально ЭКСАР — это коммерческая структура. Но получаемая агентством 
прибыль полностью направляется на формирование резерва для страховых 
операций



ТОР 10 крупнейших страховых компаний, занимающихся страхованием экспорта 
№ Название Сумма выплат (тыс. руб. + % от всего рынка) 
1 Группа Ренессанс Страхование 476 663 (40.87 %) 
2 РЕСО-Гарантия 134 399 (11.53 %) 
3 АльфаСтрахование 110 123 (9.44 %) 
4 Ингосстрах 85 118 (7.30 %) 
5 Компания Банковского Страхования 81 478 (6.99 %) 
6 СОГАЗ 53 753 (4.61 %) 
7 КАРДИФ (СК) 51 290 (4.40 %) 
8 Альянс 41 018 (3.52 %) 
9 Дженерали ППФ общее страхование 38 030 (3.26 %) 
10 ЦЮРИХ 12 616 (1.08 %) 

Экспортные агентства начали создаваться в целях активизации экспорта после Первой мировой 
войны. В настоящее время они работают в более чем 80 странах, и количество крупных экспортных 
кредитных агентств в мире превышает 50. Данные агентства объединены в Международный союз 
страховщиков кредитов и инвестиций — Бернский союз. 





































Спасибо за внимание!


