
БЭТ-сигнал

«Как выбрать товар 
для торговли на 
Wildberries?»



Наталья Браун, 29 лет

Закончила геофак АГУ. 
5 лет проработала помощником депутата АКЗС.

5-й год занимаюсь бизнесом в сфере ландшафтного дизайна и 
благоустройства. 

1 год занимаюсь бизнесом на Wildberries 
(свой магазин, обучение, наставничество).

Училась на курсах Бизнес Молодости в 2017 году. 
По Wildberries у Майи Драган и Лео Шевченко.
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2 309 802 рубля
наш оборот 
с 19.11.21 по 01.09.22 г

1154 заказа 
по FBS и FBO
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Что будет на БЭТ-сигнале за полтора часа?

20 минут о выборе товара и сервисах аналитики
15 минут практики
10 минут как посчитать маржу
15 минут практики
15 минут как продавать больше
15 минут ответы на вопросы

Прошу выключить телефоны
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3,9 млн                5,468 млн 
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          18,7 млн             7,87 млн              11,1 млн
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1,5 млн                  0,46 млн                   0,96 млн
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1,289 млн                 1,147 млн              1,2 млн
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49 млн
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Как выбрать товар?Как сделать, чтобы точно улететь в минус?

10/52



1. Купить 20 товаров по 50 штук, отгрузить на 
склады и удивлять почему они не 
продаются

2. Не считать прежде, чем поставить на 
склад

3. Закупить некачественный товар
4. Сэкономить на упаковке, чтобы товар 

портился и шли возвраты
5. «Залететь» в красный океан без бюджета
6. «Раскачать» карточки и не успеть 

поставить товар
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Как выбрать товар?Как выбрать товар?
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Кто из ваших знакомых, друзей, 
родственников имеет производство?
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Что вам нравится?

Играть в настольный теннис, рисовать, делать 
красивый макияж, отращивать бороду
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О чем вас спрашивают?

Знаете где найти самые вкусные консервы, 
какое средство для борьбы с акне самое 
лучшее, знаете где в складчину купить 

классные духи
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Открываем Wildberries и смотрим
30 категорий товаров.

«Освободились» ниши – ушли крупные 
игроки (красота, одежда и др.)
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Смотрим новинки 
на китайских сайтах 

Алибаба - alibabagroup.com 
Кантонская выставка - cantonfair.org.cn
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Смотрим товары на Amazon
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Следим за трендами 
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«Ушки на макушке»
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Сервисы для аналитики

• Маяк - частично бесплатный
• Хантер Сейлс – 900 - 8000 руб в месяц
• Шоп стат
• Маниплейс
• Stat4market
• МП статс – 4800 - 28000 руб в месяц
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WB – не место для уникальных товаров.

К тому же, здесь нужен качественный продукт.
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Практика 15 минут

напишите 50 идей товаров, которые можно 
продавать на WB
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Практика 15 минут 

напишите 50 идей товаров, которые можно 
продавать на WB

А теперь выберите из них 5 товаров



Семь раз отмерь – 
один раз отрежь

26/52



Как посчитать?

• Себестоимость
• Комиссия WB
• Логистика
• Налоги
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100 000 руб / 33 руб = 3030 штук/30 дней = 101 шт в день

Себестоимость
• Цена закупки – 40 руб
• ШК, упаковка – 5 руб
• Доставка до нашего склада 

– 10 руб
Итого: 55 руб

Розница – 198 руб

Комиссия WB (12%) – 24 руб
Логистика – 72 руб
Налог (8%) - 14 руб
Себестоимость – 55 руб.

Чистыми после уплаты 
налога – 33 руб
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100 000 руб / 162 руб = 617 штук/30 дней = 20,6 шт  в день

Себестоимость
• Цена закупки – 250 руб
• ШК, упаковка – 10 руб
• Доставка до нашего склада 

– 10 руб
Итого: 270 руб

Розница – 594 руб

Комиссия WB (10%) – 60 руб
Логистика – 59 руб
Налог (8%) - 43 руб
Себестоимость – 270 руб.

Чистыми после уплаты 
налога – 162 руб
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Практика

Выберите 5 товаров и посчитайте сколько вы с них 
сможете заработать



Как забустить карточку?
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Ваша карточка готова к продажам?
- фото
- инфографика
- видео
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Фотографии + инфографика
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Фотографии + инфографика
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Видео
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Самовыкупы

Дождаться пока 
клиенты купят товар 
и напишут отзывы

Выкупить самому и 
написать
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Отзывы
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Seo-оптимизация
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Внутренняя реклама
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Кейс об оптимизации рекламы
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1 покупка = 84 рубля 



Реклама у блогеров
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Чем могу быть полезна?

- Практикум
- Наставничество
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Результаты моих учеников
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Результаты моих учеников
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Практикум
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Старт – 12 сентября 2022 г.

5 дней 
с 10 до 17 ч

«Как сделать продающую карточку товара»

Стоимость: 10000 руб.



Наставничество
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Индивидуальная работа

1 месяц
Работаем через Zoom

Стоимость: 120000 руб.



Мы делаем всё за вас
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Выбираем товар
Ищем поставщиков
Закупаем
Завозим на WB
Организуем продажи
2 месяца работы 

Стоимость: 500000 руб
+бюджет на маркетинг и закуп товара



22 сентября форум для селлеров Wildberries.

Купить билет:

wbforum-barnaul.ru
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Наталья Браун
+7-983-178-02-69 

Благодарю за внимание!

Отмечайте меня в сторис
braun_natalia9

Всё!


