
Маркетинг прямого 
отклика для малого 

бизнеса



Стратегический рост 
прибыли в малом 

бизнесе



 Что такое 
масштабирование?





 Условия 
масштабирования



 1. Люди





 2. Стратегический план (1 
год)







 3. Выполнение







 4. Поток денег (1       1,3)





 Шаги к масштабированию



1. Думать масштабно



Вы счастливы от того что вы 
делаете, 

но вы очень недовольны 
результатами



 2. Хладнокровие (да, это 
нормально)





 3. В/над











 4. Рычаги











 Быстрый старт



 1. Фокусирование на 
высокой марже





Акцент 
на 
0,5$ - 12$



Вся ниша одностратичных сайтов – это высокомаржинальные 
продкуты



 2. Найти прибыльные 
продукты/каналы трафика







 3. Окружение (ROI)















 4. Фокусирование на 1






