
Социальные сети 
для риэлторов



Почему риэлтору стоит
работать в соц. сетях



Почему риэлтору стоит
работать в соц. сетях



Цель для риэлтора
в соц. сетях

Создание репутации 
профессионального риэлтора, 

которая приносит клиентов



Задачи для риэлтора
в соц. сетях

Поиск клиентов
Поиск партнеров
Поиск объектов



Как начать работу.
Регистрация



Оформление профиля

• Фото (аватарка) без детей, друзей, 
супругов и питомцев

•Текст о себе (закрепленный пост 
или описание)

• Альбомы
• Обложка



Площадки для общения

• Лидеры мнений
• Группы и страницы, которые 

связаны с вашим районом 
(«Подслушано в..», страницы 
поликлиник, жилых комплексов, 
спортивных комплексов, магазинов, 
индивидуальных 
предпринимателей)



Как общаться

• Дать совет или рекомендацию
• Высказать необычную точку зрения
• Поспорить с лидером мнений
• Рассказать о своем опыте
• Предлагать темы



Френдинг

Френдинг может быть только 
теплым!



О чем писать

● Отзывы
● Необычные интерьеры
● Полезные советы
● Новости законодательства
● Новости района
● Личные публикации
● Юмор о недвижимости
● Вдохновляющие цитаты



Как оценивать 
эффективность

По количеству обращений 
из соц. сетей



julia.sergeeva@hq.century21.ru 



Оформление профиля

• Фото (аватарка) без детей, друзей, 
супругов и питомцев

•Текст о себе (закрепленный пост 
или описание)

• Альбомы
• Обложка


