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ВИЗИТКА КОМАНДЫ «ДЕКОРАРТ»
САВИНА ЛАДА 
АНАТОЛЬЕВНА 

Организованна и всегда следую оставленной цели. 
Идеально разбираюсь в стилях, сочетании цветов и 
модных трендах.

Легко обучаема, прошла курсы   «Личная 
эффективность предпринимателя» от Сбербанка.

Способна работать в стрессовых условиях. 
Мотивирую окружающих на общий успех, грамотно 
делегирую задачи и контролирую результат.

ЗАЙНЕТДИНОВА ДИНАРА ТЯУФИКОВНА

Креативная и внимательная!!! Очень люблю создавать 
красоту. Обладаю организаторскими способностями, легко 
взаимодействую с людьми.

Увлекаюсь блогерством, активно веду социальные сети, 
создаю увлекательный контент.

Имею опыт работы в Графические программах для 
свадебного декоратора. CorelDraw, 3d MAX, Photoshop, 
Sketch Up.

Обладаю навыками тайм менеджмента
+79370725569

ladasavina201002@gmail.com
https://vk.com/ LadaSavinova

+79635894259
Magdieva@bk.ru

https://vk.com/magdieva__1



КЛЮЧЕВЫЕ ФАКТОРЫ УСПЕХА КОМАНДЫ
GAIN

✔ Сила бренда, гарантийные обязательства
✔ Сильная команда профессионалов
✔ Способность быстро реагировать на 

изменяющиеся условия, 
клиентоориентированность

✔ Взаимозаменяемость
✔ Фокус на послепродажной поддержке

Свадьбы в эко стиле становятся популярнее! Если хотите быть в тренде, подумайте о цветах в горшках вместо срезанных, многоразовых кофейных кружках в качестве подарков для гостей и электронных приглашениях, ради изготовления которых не пострадает ни одно дерево.

  

Рынок услуг в своем роде уникален. В развитых странах более 30% рабочей силы 
задействовано именно в сфере услуг. В России в связи с интенсивным ростом числа 
предпринимателей и частных фирм этому сектору предрекают великое будущее.  Уже давно 
было замечено, что повышение благосостояния населения обязательно ведет к желанию 
закрепить собственный престиж, переложить часть своих обязанностей на третьи лица. Когда 
речь идет о выполнении каких-либо функций, о которых имеешь не совсем четкое 
представление, и в то же время существуют независимые люди, которые сделают это намного 
лучше и быстрее, инстинктивно возникает мысль: «Почему бы, не поручить данную работу им, 
за хорошее вознаграждение, конечно?!»

Конкурентоспособность ДекорАРТ обеспечивается профессионалами, отлично 
знающими свое дело, учет личных пожеланий и предложений заказчика, соответствие цен 
качеству услуг.

1. РЕЗЮМЕ БИЗНЕС-ИДЕИ



2. ОПИСАНИЕ КОМПАНИИ
Цель проекта: получение положительных финансовых результатов, 

создание специализированного агентства свадебных церемоний-«выездная 
регистрация брака», предоставление многочисленных услуг по проведению 
семейных торжеств, посвященных бракосочетанию, приближенных к 
международному уровню, создание  6  рабочих мест.

Слоган проекта: ДекорАРТ - наша работа исполнять мечты! Миссия 
проекта: Удовлетворение потребностей клиентов в оформлении праздничных 
мероприятий.

Концепция бизнес проекта – создание и оформление в едином стиле 
значимого торжества. Ценности «ДекорАРТ»: Высокое чувство стиля, разработка 
индивидуального дизайна и воплощение его вплоть до мелочей. Профессиональная 
консультация и качественная работа. Форма собственности – ИП. ОКВЭД 92.3 – 
прочая зрелищно-развлекательная деятельность, 74.84 (предоставление прочих 
услуг), 74.81 (деятельность в области фотографии). Налогообложение ИП – 13% 
Согласно целям SMART c использованием показателей KPI, проекта «ДекорАРТ» 
задачами являются: 



Краткосрочные Среднесрочные Долгосрочные
Запустить бизнес
Достигнуть выручку 200 000 рублей в месяц
Реклама на всех площадках ( личный сайт, 
сайт «Горько», соц сети, Яндекс-услуги, 
«Авито» и др.).
Формирование коммерческих связей для 
получения комиссионных
положительные рекомендации от клиентов
построение эффективной воронки продаж

расширение ассортимента 
услуг
увеличить штат сотрудников до 
12 человек
Повысить профессиональные 
качества сотрудников
Увеличить выручку на 400 % в 
месяц
Повысить прайс в связи с 
высоким качеством 
представленной услуги

Открыть 
филиал в г. 
Похвистнево, 
Кинель, 
Сызрань, 
Тольятти. 
Записать и 
продавать 
онлайн курс 
«Декор»

Общая стоимость проекта «ДекорАРТ»: Под реализацию данного инвестиционного 
проекта планируется выделение собственных финансовых ресурсов в сумме 127 752 рубля 250 
000 – грант по программе  «Поддержка бизнеса»

Сроки окупаемости бизнес-проекта: С учетом гранта (субсидии) 8 мес. Без учета 
гранта (субсидии) 23 мес. Бюджетная эффективность. Валовая сумма уплаты налогов в год 
составит 221 550  рублей Показатели рентабельности: 50,67%.Сроки окупаемости: 1 год 11 
месяцев. Стоимость проекта составит 377752 руб. Срок окупаемости при пессимистичном 
прогнозе продаж составит 23 месяца. При финансовых расчетах данного бизнес-плана 
учитывались такие факторы как сезонность, рост выручки в связи с повышением качества 
услуги. Средний чек на услуги – 25000 руб. 



2. ОПИСАНИЕ КОМПАНИИ

Компания «ДекорАРТ» оказывает услуги оформления 
торжества, принимая заказы через социальные сети, 
сайт компании и администраторов ресторанов города 
Самара, находится по адресу: г. Самара, ул. Победы, 80 
офис. 1 (субаренда). Для открытия бизнеса не требуется 
получение лицензии.

Для оформления ИП «ДекорАРТ» использует в основном  
ткани, ленты декор, для уменьшения расходов планируется 
закупать все у одного поставщика, чтобы получить объемную 
скидку



3. ЦЕЛЕВОЙ РЫНОК

В2С В2В
Основная целевая аудитория будущие 
молодожёны. Женщины и мужчины в 
возрасте от 18 до 60 лет (ядро)

Рестораны, кафе, парки, загородные 
отели, базы отдыха



Покупатели и потребители услуг «ДекорАРТ»

Портрет потребителя для рынка 
В2С



4. ПЛАНИРОВАНИЕ РАБОЧЕГО ВРЕМЕНИ

Ключевые бизнес-процессы «ДекорАРТ»



Критические стадии бизнес-процессов «ДекорАРТ»

Организационная структура управления «ДекорАРТ» в трех периодах (краткосрочный, среднесрочный, долгосрочный)





5. МАРКЕТИНГОВЫЙ 
ПЛАН



Анализ конкурентной среды





Каналы сбыта

Потребитель

Интернет-магазин (сайт, группы в соц. Сетях, блогеры, 
рекомендации, администраторы ресторанов)







 6 УСТОЙЧИВОЕ РАЗВИТИЕ



Бизнес модель Остервальдера ИП «ДекорАРТ»


