
Квизы
Воркбук



Квиз — это страница с опросом, в котором клиент 
выбирает варианты ответов и в конце оставляет свои 

контакты для получения бонуса за прохождение  
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Секция 1. Прототип посадочной страницы квиза
Задание: заполните шаблон прототипа посадочной страницы квиза.

Юнит: Квизы. Секция: Посадочная страница. Раздел: Прототип

Напишите идеи для 
изображений

Напишите заголовок

Напишите подзаголовок

Напишите текст для кнопки



Секция 1. Формулы для заполнения прототипа

Подберите/узнайте/рассчитайте… , 
ответив на … вопросов

Пройдите тест и получите 
[полезный материал] и скидку … %

Что можно показать на 
изображении:

Конечный продукт

Руководитель/работник

Производство

Процесс оказания услуги
[Призыв к действию, как в заголовке]

Юнит: Квизы. Секция: Посадочная страница. Раздел: Прототип



Секция 1. Пример заполнения прототипа посадочной страницы

Узнайте стоимость дизайна 
интерьера под ключ, ответив 
на 5 вопросов

Пройдите тест и получите каталог 
работ и скидку 15%

Узнать стоимость

Юнит: Квизы. Секция: Посадочная страница. Раздел: Прототип



Секция 1. Примеры посадочных страниц
Юнит: Квизы. Секция: Посадочная страница. Раздел: Примеры



Секция 1. Примеры посадочных страниц
Юнит: Квизы. Секция: Посадочная страница. Раздел: Примеры



Секция 1. Примеры посадочных страниц
Юнит: Квизы. Секция: Посадочная страница. Раздел: Примеры



Секция 2.1. Вопрос о потребности
Юнит: Квизы. Секция: Вопросы. Раздел: Вопрос о потребности

Вопрос о потребности определяет, что именно 
клиент хочет у вас приобрести. 

Направляющий вопрос 
Как вы можете представить имеющийся ассортимент
товаров, услуг и опций так, чтобы клиент легко мог 
выбрать то, что ему нужно?

Примеры вопросов:

Какие товары вам интересны?
1) Шапки
2) Шарфы и снуды
3) Все изделия
4) Не знаю

Какой дом вам нужен?
1) Одноэтажный
2) Двухэтажный
3) Не знаю



Секция 2.1. Пример вопросов о потребности
Юнит: Квизы. Секция: Вопросы. Раздел: Вопрос о потребности
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Секция 2.1. Пример вопросов о потребности
Юнит: Квизы. Секция: Вопросы. Раздел: Вопрос о потребности



Секция 2.1. Вопрос о потребности
Юнит: Квизы. Секция: Вопросы. Раздел: Вопрос о потребности

Напишите вопрос:

Напишите варианты ответа: Консультант:



Секция 2.2. Вопрос на разделение аудитории
Юнит: Квизы. Секция: Вопросы. Раздел: Вопрос на разделение аудитории

Вопрос на разделение аудитории позволяет
определить, к какой категории клиент относится 

Примеры разделения: 
- По формату клиента (частное лицо, 

производитель, оптовик, интернет-магазин)
- По возрасту (до 5 лет, 5–10 лет, больше 10 

лет)
- По цели покупки (использование, дарение)
- По сегменту аудитории (жильцы, дизайнеры, 

прорабы)

Направляющий вопрос
Какие у вас бывают клиентские группы?

Примеры вопросов:

Какую компанию вы 
представляете?
1) Производство рекламы
2) Торговая компания
3) Другая отрасль
4) Я частное лицо

Для кого вы выбираете занятия по 
гольфу?
1) Для себя
2) Для ребенка
3) В подарок



Секция 2.2. Примеры вопросов на разделение аудитории
Юнит: Квизы. Секция: Вопросы. Раздел: Вопрос на разделение аудитории
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Секция 2.2. Вопрос на разделение аудитории
Юнит: Квизы. Секция: Вопросы. Раздел: Вопрос на разделение аудитории

Напишите вопрос:

Напишите варианты ответа: Консультант:



Секция 2.3. Вопрос о бюджете
Юнит: Квизы. Секция: Вопросы. Раздел: Вопрос о бюджете

Вопрос о бюджете позволяет понять, сколько 
денег есть у клиента, чтобы сделать предложение, 
адекватное его сумме.

Совет: укажите даже тот бюджет, с которым не 
работаете, чтобы выявить нецелевых клиентов.

Направляющий вопрос 
Разделите бюджет покупки на категории и для 
себя определите нежелательный, нормальный 
и предпочтительный.

Пример вопроса:

Какой ваш предполагаемый 
бюджет?
1) До 100 000 рублей
2) 100 000–300 000 рублей
3) 300 000–500 000 рублей
4) От 500 000 рублей
5) Не знаю



Секция 2.3. Пример вопросов о бюджете
Юнит: Квизы. Секция: Вопросы. Раздел: Вопрос о бюджете
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Секция 2.3. Вопрос о бюджете
Юнит: Квизы. Секция: Вопросы. Раздел: Вопрос о бюджете

Напишите вопрос:

Напишите варианты ответа: Консультант:



Секция 2.4. Вопрос о размере покупки
Юнит: Квизы. Секция: Вопросы. Раздел: Вопрос о размере покупки

Вопрос о размере покупки позволяет определить 
приоритетность клиентов, выявить крупных 
заказчиков и эффективно распределить клиентов 
между менеджерами.

Совет: размер покупки может быть выражен 
в количестве единиц товара в одном заказе,
в количестве людей в группе, в категориях 
размерности (высоте, объеме, площади…)

Направляющий вопрос 
Определите, от какого показателя зависит 
ваш размер покупки.

Примеры вопросов:

Какой объем заказа вас 
интересует?
1) Партия до 200 шт.
2) Партия 200–500 шт.
3) Партия от 500 шт.
4) Пока не знаю

Сколько человек будут играть?
1) 1–5
2) 6–10
3) 11–20
4) Больше 20
5) Пока не знаю



Секция 2.4. Вопрос о размере покупки
Юнит: Квизы. Секция: Вопросы. Раздел: Вопрос о размере покупки
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Секция 2.4. Вопрос о размере покупки
Юнит: Квизы. Секция: Вопросы. Раздел: Вопрос о размере покупки

Напишите вопрос:

Напишите варианты ответа: Консультант:



Секция 2.5. Вопрос о сроках
Юнит: Квизы. Секция: Вопросы. Раздел: Вопрос о сроках

Вопрос о сроках позволяет определить, насколько 
актуально предложение для клиента, и когда он хочет 
совершить покупку.

Совет: 
Используйте формулировки «чем раньше, тем лучше», 
«нет разницы».

Направляющий вопрос 
Определите, какие у вас есть варианты срочности 
оплаты, получения товара или окончания работ.

Пример вопроса:

Когда планируете открываться?
1) Чем раньше, тем лучше
2) В течение двух недель
3) В течение двух месяцев
4) Нет разницы



Секция 2.5. Пример вопросов о сроках
Юнит: Квизы. Секция: Вопросы. Раздел: Вопрос о сроках
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Секция 2.5. Вопрос о сроках
Юнит: Квизы. Секция: Вопросы. Раздел: Вопрос о сроках

Напишите вопрос:

Напишите варианты ответа: Консультант:



Секция 2.6. Вопрос дополнительных потребностях
Юнит: Квизы. Секция: Вопросы. Раздел: Вопрос о дополнительных потребностях

Вопрос о дополнительных потребностях 
позволяет поднять средний чек за счет предложения 
дополнительных услуг.

Совет: используйте один из двух видов вопросов о 
дополнительных потребностях: с перечнем услуг или 
с вариантами ответа «да»/«нет».

Направляющий вопрос 
Определите, какие дополнительные услуги вы 
можете предложить клиенту.

Примеры вопросов:

Потребуется ли вам в дальнейшем 
уход за растениями?
1) Да
2) Нет

Чем хотите дополнить квест?
1) Праздничным столом
2) Дискотекой с диджеем
3) Фотосессией
4) Ничем



Секция 2.6. Пример вопросов дополнительных потребностях
Юнит: Квизы. Секция: Вопросы. Раздел: Вопрос о дополнительных потребностях



Секция 2.6. Пример вопросов дополнительных потребностях
Юнит: Квизы. Секция: Вопросы. Раздел: Вопрос о дополнительных потребностях



Секция 2.6. Пример вопросов дополнительных потребностях
Юнит: Квизы. Секция: Вопросы. Раздел: Вопрос о дополнительных потребностях



Секция 2.6. Вопрос о дополнительных потребностях
Юнит: Квизы. Секция: Вопросы. Раздел: Вопрос о дополнительных потребностях

Напишите вопрос:

Напишите варианты ответа: Консультант:



Секция 2.7. Дополнительные вопросы
Юнит: Квизы. Секция: Вопросы. Раздел: Дополнительные вопросы

Напишите вопрос:

Напишите варианты ответа: Консультант:



Секция 3. Прототип формы захвата
Юнит: Квизы. Секция: Форма захвата. Раздел: Прототип

Задание: заполните шаблон прототипа формы захвата



Напишите ваш номер 
телефона, и мы зафиксируем
за вами скидку 20%, а также 
вышлем каталог лучших 
работ

Как к вам обращаться?

Введите email, на который будет 
выслан  каталог

Напишите номер, мы закрепим 
за ним скидку 20%

Получить каталог, 
скидку и образцы

Секция 3. Пример заполнения прототипа формы захвата
Юнит: Квизы. Секция: Форма захвата. Раздел: Прототип



Секция 3. Пример формы захвата
Юнит: Квизы. Секция: Форма захвата. Раздел: Пример



Секция 4. Прототип страницы «Спасибо»
Юнит: Квизы. Секция: Страница «Спасибо». Раздел: Прототип

Задание: заполните шаблон прототипа страницы «Спасибо»



Мы закрепили за вашим номером скидку 20%.
Вы можете скачать каталог, нажав на иконку бонуса.

Наш менеджер рассчитывает стоимость
 и скоро вам перезвонит.

Зайдите на главную страницу нашего сайта

Секция 4. Пример заполнения прототипа страницы «Спасибо»
Юнит: Квизы. Секция: Страница «Спасибо». Раздел: Прототип



Юнит: Квизы. Секция: Страница «Спасибо». Раздел: Пример

Секция 4. Пример страницы «Спасибо»



Юнит: Квизы. Секция: Страница «Спасибо». Раздел: Пример

Секция 4. Пример страницы «Спасибо»



Юнит: Квизы. Секция: Страница «Спасибо». Раздел: Пример

Секция 4. Пример страницы «Спасибо»


