
ООО «НПФ «Пульс»

О РАЗВИТИИ И СОТРУДНИЧЕСТВЕ 
В СФЕРЕ СЕРВИСА МЕДИЦИНСКОГО 

ОБОРУДОВАНИЯ

Белозубов Игорь Николаевич
Руководитель продаж сервиса медицинских систем ООО «НПФ «Пульс»



ИСТОРИЯ ООО «НПФ «ПУЛЬС»
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ООО ТД «Пульс»
(основан 2013 году)

ООО «НПФ «Пульс»
(основан 1991)

Партнеры

ГК «ПУЛЬС»



НАШИ СПЕЦИАЛИСТЫ
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Исаев                        Мельников                        Медведев 
Заворуев

Брюховецкий                       

Мельников                        Планируем 
обучить 

специалиста                        



4

ДИНАМИКА РЕЗУЛЬТАТОВ ГК «ПУЛЬС» 
ПО СЕРВИСУ

В тыс. 
евро



ОСНОВНЫЕ ЗАКАЗЧИКИ 
ООО «НПФ «ПУЛЬС»
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1. Непрозрачная система присвоения скидок, нет явных 
условий и целей.

2. Очень долгая выдача коммерческих предложений 
(более недели)

3. Скорость реакции на гарантийные заявки 
4. Периодические проблемы с логистикой
5. Долгое решение проблем в гарантийный срок, плохой 

отзыв о сервисной поддержке, как следствие 
невозможность продажи пост гарантийного сервисного 
контракта

6. Предоставление восстановленных запчастей в не
       товарном виде
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СДЕРЖИВАЮЩИЕ ФАКТОРЫ
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1. Достичь годового объема продаж в 1 млн евро
2. Выходить на рынок СНГ (есть опыт работы в Монголии)
3. Обучить инженера на сервис Ingenia

 

ПЛАНЫ НА 2019-2020 ГОД
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21,6 млн рублей – 
Объем сделок по 

состоянию на 
06.03.2019 (без НДС)

44,4 млн рублей – 
Планируемый 

объем за 1 квартал 
2019 года (без НДС)

57 млн рублей – Планируемый объем 
к концу 2019 года (без НДС)

29% – Процент выполнения плана Филипс 
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