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ОБЪЕКТ 
УПРАВЛЕНИ

Я

• От него зависит достижение 
политических целей субъекта

• В отношении объекта субъект 
управления предпринимает 
определенные действия 

Тот, кем управляют – 
граждане, 

избиратели, 
электоральные 

группы

ОБЪЕКТ 
УПРАВЛЕНИ

Я



 АКТИВНО 
ПОДДЕРЖИВАЮЩИЕ

• твердый электорат, преданные 
сторонники политического 
лидера 

•  тесно связаны особыми 
интересами с лоббистской 
группой 

• осознанно и направленно готовы 
сотрудничать с субъектом 
управления 

совпадение ценностных 
ориентаций, интересов, 
высокая идентификация

АКТИВНО 
ПОДДЕРЖИВАЮЩИЕ



СПОСОБ РАБОТЫ С АКТИВНО 
ПОДДЕРЖИВАЮЩИМИ
СПОСОБ РАБОТЫ С АКТИВНО 
ПОДДЕРЖИВАЮЩИМИ

• Обозначить свое присутствие и не сдавать позиции

• Укрепление базы поддержки: периодически проводить соц. 
опросы, фокус группы, собрания сторонников – создание клуба 
избирателей, сторонников



 ПАССИВНО 
ПОДДЕРЖИВАЮЩИЕ
ПАССИВНО 
ПОДДЕРЖИВАЮЩИЕ
• люди, показывающие сочувствие политическим 

целям 
• воздерживающиеся от активных 

самостоятельных действий в их поддержку
• на их действия могут оказать влияние любые 

факторы



СПОСОБ РАБОТЫ С 
ПАССИВНО 

ПОДДЕРЖИВАЮЩИМИ

СПОСОБ РАБОТЫ С ПАССИВНО 
ПОДДЕРЖИВАЮЩИМИ

• Главное – убедить прийти на 
выборы и проголосовать «за»

• Усилие на проведение кампании 
«иди голосовать» 



 ЗАНИМАЮЩИЕ 
НЕЙТРАЛЬНУЮ 

ПОЗИЦИЮ

 ЗАНИМАЮЩИЕ 
НЕЙТРАЛЬНУЮ 

ПОЗИЦИЮ

• не имеют четко выраженной позиции в 
отношении заявленных политических целей 

• не обладают ярко выраженными симпатиями 



СПОСОБ РАБОТЫ С ЗАНИМАЮЩИМИ 
НЕЙТРАЛЬНУЮ ПОЗИЦИЮ

СПОСОБ РАБОТЫ С ЗАНИМАЮЩИМИ 
НЕЙТРАЛЬНУЮ ПОЗИЦИЮ

• Упор на агитацию и убеждение
• Акцент на убеждении прийти на выборы и 

проголосовать «за»
• Соц. опросы, фокус-группы
• SWOT-анализ



НАСТРОЕННЫЕ 
НЕДОВЕРЧИВО

НАСТРОЕННЫЕ 
НЕДОВЕРЧИВО

ставят под сомнение 
ценность заявленных 
политических целей

• симпатизируют другим партиям и лидерам
• обладают сформировавшимся 

предубеждением ко всем политикам
• верят в возможности представленных на 

политической арене государственных и 
политических деятелей конструктивно 
решать проблемы страны или региона



СПОСОБ РАБОТЫ С НАСТРОЕННЫМИ 
НЕДОВЕРЧИВО
СПОСОБ РАБОТЫ С НАСТРОЕННЫМИ 
НЕДОВЕРЧИВО

• Анализ требований объекта
• Реальные действия
• Подкрепление агитацией



ВРАЖДЕБНО 
НАСТРОЕННЫЕ
ВРАЖДЕБНО 
НАСТРОЕННЫЕ

уже сделавшие свой 
политический выбор и 
превратившиеся в активных 
сторонников других 
политических лидеров и 
политических партий противостояние и 

противодействие 
субъекту управления



СПОСОБ РАБОТЫ С ВРАЖДЕБНО 
НАСТРОЕННЫМИ
СПОСОБ РАБОТЫ С ВРАЖДЕБНО 
НАСТРОЕННЫМИ

возможны усилия с 
целью снижения 

активности 
голосования этой 

группы

не стоит пытаться 
изменить выбор


