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Увеличение прибыли в следствии привлечения клиентов в 
Showroom до 4000-5000 человек в месяц за 10 месяцев

Выбор каналов 
продвижения

Продвижение 
магазина в 
социальных 

сетях

Радио в ТРЦ

Распространени
е флаеров

Увеличение 
количества 

Торговых точек

Аренда площадей 
в ТРЦ

Открытие новых 
точек в 

ближайших 
городах

Бонусная 
программа

При оплате 
наличными 
скидка 5%

Студентам 
скидка 10%

Комплексные 
покупки

Отметь друзей в социальных 
сетях, получи 

дополнительную скидку 5%

Найм новых 
сотрудников

Размещение 
объявлений в 
социальных 

сетях

Размещение 
объявлений на 
сайте подбора 
персонала

Проведение 
собеседований



Наименование цели
 

Период, месяц

1 2 3 4 5 6 7 8 9 10
Цель Увеличение прибыли в следствии привлечения клиентов в Showroom до 4000-5000 человек в месяц за 10 месяцев
Цель 1 Выбор каналов продвижения           

Задача 1 Продвижения магазина в 
социальных сетях

          

Задача 2 Радио в ТРЦ           

Задача 3 Распространение флаеров           

Цель 2 Увеличение количества 
торговых точек

          

Задача 1 Аренда площадей в ТРЦ           

Задача 2 Открытие новых точек в 
ближайших городах

          

Цель 3 Бонусная программа           

Задача 1 При оплате наличными 
скидка 5%

          

Задача 2 Студентам скидка 10%           

Задача 3 Комплексные покупки           

Задача 4 Отметь друзей в социальной 
сети и получи скидку 5%

          

Цель 4 Найм новых сотрудников           

Задача 1 Размещение объявлений в 
социальной сети

          

Задача 2 Размещения объявлений на 
сайте подбора персонала

          

Задача 3 Проведение собеседований           



SWOT-анализ

Сильные стороны Слабые стороны
∙ Широкий выбор продукции
∙ Группа потребителей
∙ Заказ товара online
∙ Ежедневные акции

∙ Географическое положение
∙ Качество товара не всегда 
соответствует заявленной марке

Возможности Угрозы
∙ Не снижающийся спрос на товары 

showroom
∙ Уровень цен на рынке

∙ Высокая конкуренция
∙ Колебание курса валют
∙ Переход потребителей в другой 
сегмент
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