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Fundraising to sprawdzian

…który ujawnia wszystkie braki.



Fundraising to służba

…która ma blaski i cienie.



Fundraising to relacje z ludźmi

…a nie z pieniędzmi!



Fundraising to wolność

…bo umożliwia spełnianie marzeń.



Czy jesteś gotowy 
na fundraising?

2. Czy masz sprawozdanie finansowe na stronie www?

3. Czy można znaleźć numer konta do wpłaty jednym kliknięciem?

4. Czy po wpłacie otrzymam natychmiastowe podziękowanie?

5. Czy masz przy sobie wizytówkę?

1. Czy macie profil na FB, chociaż 100 lajków i jakiś niedawny wpis (14 dni)?



Profesjonalizacja  
specjalizacja i niezawodność 

może być 
jak księgowość.
Znajdź na to pieniądze. 

Fundraising to dodatkowe 
obowiązki. Wykonuje je 
specjalista, ale odpowiedzialność 
za wynik pozostaje po stronie 
zarządu. To jak z księgowością. 
Warunkiem powodzenia jest 
obecność osoby, która ma 
czas 
i umiejętności. Jak księgowa.

 

 

 

4
7

Dobre relacje w zespole są 
jak smar dla maszyny.  

DARCZYŃCY 

ORGANIZACJA 

FUNDRAISING 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Fundraising to proces
• wymaga cierpliwości
• wymaga odwagi
• początki bywają trudne, ale ćwiczenie czyni mistrza
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Darczyńca – przyjaciel czy bankomat?
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[fandrejzing]
Fundraiser to specjalista od fundraisingu.
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Wynagrodzenia w 
sektorze publicznym w 

latach 2000-2010: 
1 bln 151 mld 900 mln zł



Fundraising to inwestycja
• wymaga odwagi
• im więcej inwestujesz, tym więcej możesz zyskać
• nie ma odwrotu – rezygnacja oznacza straty
• ryzyko jest konieczne, ale można je ograniczyć
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Fundraising to gra zespołowa
• Fundraiser w pojedynkę wypala się w 3-6 miesięcy.
• Nieobecność prezesa na decydującym spotkaniu jest 

praktyką poniżej obowiązujących standardów (strata 
czasu i pieniędzy).
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JEŚLI PRACUJESZ W NASZEJ 
ORGANIZACJI, TO JESTEŚ 

FUNDRAISEREM.

Fundraiser musi mieć pewne oparcie 
w zarządzie i pomoc w każdym członku 

organizacji.



Kim jest fundraiser?
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Kim jest fundraiser?



Ideał fundraisera
Wiek

Wygląd

Osobo-w
ośćWiedza

Doświad-
czenie



Fundraising jest poważną zmianą

„Bądź zmianą, którą 
chcesz zobaczyć w 

świecie.”
“Be the change you want to 

see in the world.”

Mahatma Gandhi



„Pionierów 
poznaje się 
po strzałach 
w plecach”
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3 pytania prawdy

KIEDY OSTATNIO PROSIŁEŚ 
KOGOŚ O PIENIĄDZE?

ILE PIENIĘDZY MASZ ZEBRAĆ 
DO KOŃCA ROKU?

CZY MASZ PODPISANĄ 
UMOWĘ O PRACĘ?



4 wielkie zasady fundraisingu

TRANSPARENTNOŚĆ

SŁUŻBA

KREATYWNOŚĆ

RELACJE



Kiedy organizacja jest gotowa na fundraising?

Kapitał 
ludzki1

Kapitał 
społeczn
y2

Kapitał 
finansow
y3

Wg Akademii Rozwoju Filantropii w Polsce

Metoda 3K (trzech kapitałów)



A może wygodniej na 4 nogach?
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Warren Buffett radzi

O zarabianiu: „Nigdy nie polegaj na jedynym 
źródle dochodu. Zainwestuj w stworzenie 

drugiego źródła”.

Ranking Forbesa 2012:
3. miejsce, 44 mld $



Piramida hierarchii potrzeb (Abraham Maslow – 1954)

Źródło: Wikipedia



Kampania fundraisingowa w piramidzie

Cel kampanii: 2 000 000 zł do 31.12.2019
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Dziękuję za uwagę.
Bądźmy w kontakcie na 


