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ПОНИМАТЬ КЛИЕНТА
Значит учитывать потребности клиентов и 
коллег, оказывать помощь и конструктивно 
решать конфликтные ситуации
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Оборот-29,102,621

Доля АКС-9,9%

Доля УСЛУГ-3,3%

Доля АКС+БУС-13,2%

Kpi mMobile

Атачмент с доп. Товаром - 73,18%

Проникновение акс. - 146%

Проникновение услуг – 50,41

Проникновение ТП – 15,75

Количество основного товара – 
603 устройства
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Якубовский Иван Валерьевич
2 Категория
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� Ответственность за 
будущее

� Партнерство в команде
� Неравнодушие во всем
� Смелость в инновациях
� Открытость переменам



ДОСТИГАТЬ РЕЗУЛЬТАТОВ
Значит прикладывать усилия для 
достижения поставленных целей, 
эффективно организовывать работу и 
достигать целей в срок
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ЦЕЛИ/ЗАДАЧИ

 Выполнить целевые показатели продавца за 
аттестационный период на категорию эксперт. Стать 
участником Apple Master. 

Быть в топе по обороту и получать КЛ(  
Май)

№1

№2
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 Конкурсы

Победа в конкурсе Honor 20pro

Победа в конкурсе Флагманов Samsung, 
Huawei.

Победа в третьем этапе конкурса по Pick-Up.



Участие в жизни магазина.
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Участие в 
благотворительном 
забеге.

Завтрак с АСМ.

Активное участие в 
улучшении зоны 
ответственности 



СПАСИБО
ЗА ВНИМАНИЕ


