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Мета випускної кваліфікаційної роботи  полягає є обґрунтуванні 
необхідності розробки механізму формування стратегії і тактики 
розвитку підприємства з урахуванням ринкових тенденцій на матеріалах  
ПП «БІАЛІ».

Предметом дослідження випускної кваліфікаційної роботи  
слугують  теоретичні і методичні аспекти формування стратегічних 
альтернатив розвитку ПП «БІАЛІ».

Гіпотеза дослідження  полягає в тому, що задля ефективної 
діяльності  досліджувального підприємства  має бути розроблений  
певний механізм формування стратегії і тактики його розвитку.
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Взаємозв’язок стратегії і тактики підприємства
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Реалізація стратегії підприємства за допомогою 
тактичних дій 
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⚫                                              Інформація про товари             
⚫                                             та послуги, що надає  

⚫                                                  ПП «БІАЛІ»
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Вигляд головної сторінки сайту з 
інформацією про ПП «БІАЛІ»



Динаміка показників фінансової стійкості 
приватного підприємства «БІАЛІ» за 2016-2018 рр.
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Сильні сторони Слабкі сторони

1. Конкурентні переваги
2. Позитивний імідж надійного 

партнера
3. Налагоджені стосунки з 

постачальниками і споживачами

1. Внутрішні оперативні проблеми
2. Обмежені фінансові можливості 

для розвитку виробництва

Можливості Загрози

1. Тенденції розширення 
географічного продажу

2. Можливості розширення 
асортименту продукції

1. Несприятливі коливання валютних 
курсів

2. Можливості появи нових 
конкурентів з меншими витратами
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Аналіз ПП «БІАЛІ» шляхом проведення SWОТ - аналізу
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Вигляд головної сторінки ТОВ «УСТИМІВСЬКИЙ 
КОТЕЛЬНО-МЕХАНІЧНИЙ ЗАВОД». 
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