
Готовое решение для увеличения 
доходности и контроля 

клиентской базы вашего 
Дилерского центра     

 



Контроль 
клиентской 
базы

Расширение 
доходности

Мы предлагаем Вам



Мы предоставляем
обучение
оборудование
Технология антикоррозионной защиты

Технология контроля качества
Нормы списания, расхода, учета

Технологические карты  на 
продаваемые вами автомобили

Техническая поддержка
Технология  эффективной работы в 
CRM



Гарантия возврата 
клиентов 



Только у нас



Итак  



Продажа 
авто 

1 год

2 год3 год

4 год

80 %

30 %

60 %15 %

5 %
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 Возвращение 
клиента

 к дилеру  сейчас 



Продажа 
авто 

1 год

2 год3 год

4 год

80 %

30 %

60 %15 %

5 % 85%

85%

85%

85%

85%

 Лояльность клиента на 
повторный осмотр обработанного автомобилей 



1 185 900 прибыль 

2015 год -продано 206 
автомобилей 

Обработано 60 % проданных 
автомобилей 

Реализовано в Дилерском центре 
Subaru 



Пример работы в 
CRM



А сколько заработали ВЫ


